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 الترغيبالخطوة الاولى : 
o والى ربك فارغب"خدا تعالى قراْن مجيد ما رغبة نا سياق ما فرماوے چھے" : 

 "تميں تمارا رب ني طرف رغبة كرو"-فحوى
 چھے انے انسان ني كيدويھ پوتاني طرف شوق نا عمل نے رغبة سي خطاب تعالىخدا  

 ، طبيعة ما چھے كھ يھ چيزو ني طرف رغبة كرے چھے يا ا هنے دلاوا ما اوْے چھے
o  ،وطمع  ھوحرص علي ه:  اراد )لغة( ني معنى رغبرغبة نو لفظ رغِب ما سي اْيو  چھے

 ،  ھواحب   ھفي
 ، كوئي چيز نو ارادة كروو، اهنا اوپر شوق كروو، اهنے پسند كروو

 ، يھ{ مثل كوئي چيز ني طرف رغبة دلاوانے ترغيب كهواما اوْے چھے

--------------------------------------- 
م الخطوة الثانية : اولياء الله  شان سي  عمل طرف رغبة  دلاوے  چھے ع 

o م  اولياء الله كھ خير نا اعمال طرف مؤمنين نے رغبة  ے چھےنا كتابو ما ايم نظر اوْ ع 
   تو ايم نظر اوْے چھے كھ يئے، دعوة نا كتابو ما نظر كر دلاوي نے دعوة فرماوے چھے

نا  احاديث   ع م القران الكريم ما سي اْيات كريمة ، رسول الله -ھر باب نا ابتداء ما
تاكھ مؤمنين نو يھ عمل طرف شوق  چھے ےنا  اكاليم سي رغبة دلاو ع مانے مولانا علي 

 زيادة تھائي انے تھ بعد يھ عمل ني كيفية ني ذكر تھائي  چھے، 
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o شريعة نا اعمال طرف رغبة يھ  ع مكتاب دعائم الاسلام ما امام  جعفر الصادق  -مثلا
 دلاوي  چھے:

 شھر  رمضان جُنة من النار،   صومانھ قال : " ع م  وعن علي ➢
نوا امواكم بالزكوة  الزكوة : ما ھلك مال في بر  ولا بحر الا بمنع  صلعوعنھ  ➢ ، فحص 

 وداووا مرضاكم بالصدقة واستدفعوا البلاء بالدعاء."
انھ قال: اقرب ما يكون العبد من الله اذا كان  ع موعن ابي جعفر محمد بن علي  ➢

 .لصلاةفي ا 
اھل بيتي، وممن تع لم من عال اھل بيتي تنجوا من  تعلموا من عال :  ع موقال  ➢

 النار.
المؤمن على الله ان مات في سفره ادخلھ الجنة ، وان الحاج  : ضمان  ع موقال  ➢

 رده الى اھلھ ل يكتب عليه ذنب بعد وصوله الى منتھى سبعين ليلة.
 في سبيل الله باب من ابواب الجنة. الجھاد:....فان  ع موعنھ  ➢

  )كتاب دعائم الاسلام، الجزء الاول(

--------------------------------------- 
 
 
 



 

 

©Umoor Iqtesadiyah. All Rights Reserved. 

   

4 

 الثالثة : رغبة دلاوا ني اهمية ؟ الخطوة
o  يم السيفي كتاب ھسيدي الشيخ ابرا  ني حكمة ني ذكر مارغائب سي شروع كروا

 :فرماوے چھےالنجاح ما 
اعلى  نهوا  هذا التصنيف ما يكتب فيھفالمعنيان  -فيه"فالكتاب بالكسرما يكتب 

ن من رغـــــــب في شيء   بذكر الرغائب ھا نما ابتدء من ھقدس الله ومن    هطلب   لأ
من    ه على غير   ه فلذلك قدم   ها عرف احكام ھ ومن قصد   همعرفت   قصد  هطلب
 " حكامالا

 )كتـاب النجاح(
 ے  چھے،دلاوا ما اوْ رغبةيز طرف چكوئي  شخص نے جھ  كھ فرماوے چھے،  پاْ 

، سےكر  قصدنا معرفة طرف ھتو  ا  لب كرسےط ، ے چھےكر  طلب هنےا  ي يھپچھ
سي رغية ني ذكر   ، تھسےاتھ  معرفة نا احكام ني ھتو ا   معرفة طرف قصد كرسے

   چھے،  ائي مقدم تھ پهلااحكام ني ذكر  نا 
 )فحوى( 

  اوْے بلاوا ما عمل طرف  سي   stepsاْمثل  اْپ نا بيان سي واضح تھائي چھے كھ ايك انسان نے
 :چھے

 provides motivation -رغبة   •
 gains knowledge about it –طلب  •
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 tries to achieve it – قصد •
 learns about it so that it can be executed  -احكام ني معرفة   •

o  نےدنيا نا علماء رغبة motivation كهے چھے، انے اهني اهمية ما اْ مثل كهے چھے: 
• Motivation gives direction 
• Motivation overcomes fear and doubt 
• Motivation increases effort and energy 
• Motivation helps during challenges 
• Motivation improves decision-making 

o وارموار انسان نے متفرق شاكلة سي رغبة دلاوا ما اوْے چھے تاكھ اخير ما انسان عمل 
 :كروا واسطے تيار تھائي انے نشاط سي عمل كرے جيم شاعر لكھے چھے

  الأعضاءنشطت للعبادة  *واذا حلت الهداية قلبا 

--------------------------------------- 
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 صنعة طرف رغبة : الرابعة الخطوة
o  مثلا، چھےطرف رغبة دلاوي  صنعةمتفرق شاكلتو سي يھ  ع ماولياء الله: 
o  يھ صنعة ني ذكر فرماوي چھےالقراْن الكريم ما خدا تعالى: 

 يھ صنعة نو علم"وعلمناه صنعة لبوس لكم لتحصنكم من بأأسكم" )خدا تع  ▪
 (سكھايو چھے

 "صنع الله الذي اتقن كل شيئ" ▪
o ان الله يحب الصانع المتقن في صنعتهے چھےرسول الله فرماو : 
o  صنائع علمية، صنائع عمليةچھےرسالة نو نام صنعة سي  2اخوان الصفا ما : 
o  ٹي ني صنعةرو -صنعة طرف دعوة كرتا رهيا رضدعاة مطلقين 
o صابون بناؤتاحدود كرام صنعة نو عمل كرتا- مولاي راج : 
o  ے چھےصنعة ني ذكر كرتا هوا فرماو ع مالامام احمد المستور: 

ان الصنعة العملية هي ا خراج الصانع العال الصورة التي في فكره، ووضعها في 
 الهيولى والمصنوع هو جملة مصنوعة من الهيولى والصورة

كاريگر اهنا فكرة ما جھ صورة چھے اهنے -صنعة عملية سوں چھے كھ صانع  -فحوى
( انے صورة raw materialsبنے چھے يھ هيولى ) productهيولى ما موكے چھے انے جھ 

 نو مجموعة چھے، 

o  ے چھےصنعة ني اهمية ني ذكر كرتا هوا فرماو ع مالامام احمد المستور: 
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أبدانهم وأأدواتهم في مصنوعاتهم الصور والنقوش  فالصناع هم الذين يعملون بأ
والأصباغ والأشكال، وغرضهم طلب العوض عن مصنوعاتهم، لصلاح معيشة 

 الحياة الدنيا 
--------------------------------------- 

 (ندسٹريالصنعة في العصر الحاضر )ا الرغبة الى -الخامسةالخطوة 
o  يھ مؤمنين نے اْج نا زمان ما صنعة طرف جاوا واسطے رغبة  رضدعاة مطلقين

 سي manufacturing لوگو اندسٹري انے نا  دلاوي چھے جھ نے اْج نا زمان
 ، چھے پهچانے

o United Nations- manufacturing  ناdefinition  كهے چھےما: 
Manufacturing is the art of transforming raw materials into valuable 
products using tools, labor, and technology. 

 ايم معلوم تھائي چھے كھ اْج نا سي صنعة ني معنى سي جورائيلو چھے جھ نا definition اْ 
 انے اندسٹري سي اولكھائي چھے manufacturing زمان ما صنعة نے

o  سٹري طرف رغبة دلاؤتا هوا  اند رضسيدنا محمد برهان الدين الداعي الاجل
 :فرماوے چھے

ويپار روزگار كرے تو اهوي شاكلة سي كھ پوتانا فائدة نا ساتھے اهنا ملك نے فائدة 
پهنچے، تھ سي لازم چھے كھ اپني زيادة توجه اندسٹري ني طرف هوئي كيم كھ 
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 atomic age بھي اْج كهے چھے، جيم  industrial age حالات يھ مثل نا چھے، كتناك
بھي كهے چھے، اندسٹري بغير فقط ويپار قائم رهوو  industrial age كهے چھے تيم 
 مشكل چھے، 

اندسٹري قائم تھئي رهي چھے انے اهنو كام جاري چھے، تو مؤمنين اهما سگلا زيادة 
سي قائم تھاتي هوئي اهما  scientific methodشريك تھائي انے جھ اندسٹري 

دلچسپي نا ساتھـ حصة ليتا رهے، هر مؤمن ايم ضرور خيال راكھے كھ اندسٹري ما 
 خلق الله نے نفع ملے چھے تھ سي اهما ثواب زادة چھے، 

o  رغبة  اندسٹري طرف ط ع  اقْاالداعي الاجل سيدنا عالي قدر مفضل سيف الدين
 :هوا فرماوے چھے لاؤتاد

"ويپار كرو تو ناشط بني نے كرے، سستي نھ كرے، حلال چھوري نے حرام ني 
جيم چلاوي هوئي ايم چلاؤ،  -طرف نھ جاجو، دنيا نے تميں دين بناوي لو

 "اندسٹري كرو، اهنا سي ويپار ني خوبي چھے، شاه سوداگري هوئي،
 پرتابگــڑهـ -هـ 1446يوم ميلاد امام الزمان 

o  عمفضل سيف الدين  عالي قدر دناسيالداعي الاجل الداعي يھ يوم شهادة  ط 
 :دعاء مبارك فرماوي رضسيدنا قطب الدين شهيد الاجل 

 جھ ني دكان هوئي اندسٹري هوئي اهني اندسٹري تھئي جائي
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o يھ مؤمنين نے صنعة انے اندسٹري طرف اْ شاكلة سي رض  اْ مثل دعاة مطلقين
 دعوة فرماوي جھ نا سبب مؤمنين نے رغبة تھئي انے گهنا مؤمنين اندسٹري 

 نا علم الاقتصاد يھ{ مثل اْپ نا ارشاد عالي ني روشني ما، طرف نقل تھيا چھے
 ، ي متعلق كهے چھے يھ بھي واضح تھائي چھےاندسٹر ماهرين ويپاريو جھ صنعة انے

--------------------------------------- 
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 سٹري بغير فقط ويپار قائم رهوو مشكل چھےاند : السادسةالخطوة 
o نا اْ كلام هر ويپاري واسطے اندسٹري طرف جئي نے  رضسيدنا محمد برهان الدين  

stability, structure, انے creation طرف رغبة انے دعوة چھے ، 

o چھے انے اگر ويپارتھائي اندسٹري طرف نقل تھاوا نا سبب ايك ويپاري نے گهنا فوائد 
 مستقبل ما اندسٹري طرف نقل نهيں تھائي تو اهنا ويپار نے قائم راكھوو مشكل تھئي

 جاسے، يھ اسباب ما يلي نكات سي واضح تھائي چھے

Why Businesses Are Increasingly Required to Transform Toward Industry  

1. Margin Compression in Trading Due to Market Transparency 

o What is happening: 

• Digital platforms, price comparison tools, and open marketplaces 

have made prices highly transparent. 

• Customers today know supplier prices, alternatives, and 

substitutes instantly. 

o Impact on businesses: 

• Trading margins are shrinking year after year. 

• Competition is increasingly price-led, not value-led. 

• Businesses struggle to maintain profitability without increasing 

volumes. 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing allows value creation, not just value transfer. 

• Ownership of production enables businesses to protect margins 

through differentiation. 
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2. Shift from Relationship-Based Markets to System-Based Markets 

o What is happening: 

• Markets are moving from personal trust networks to process-driven 

procurement. 

• Corporates, institutions, and global buyers now demand: 

o Standardization 

o Documentation 

o Certifications 

o Consistent supply 

o Impact on businesses: 

• Traditional trading models cannot meet compliance-heavy 

requirements. 

• Buyers prefer suppliers who control quality and production 

timelines. 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing enables: 

o Process control 

o Repeatability 

o Compliance with standards (ISO, BIS, CE, etc.) 

 

3. Demographic Pressure and Employment Economics 

o What is happening: 

• India’s working-age population is expanding rapidly. 

• Job creation through services and trading is insufficient. 

• Policymakers are pushing manufacturing to absorb workforce. 

o Impact on businesses: 

• Rising labor availability reduces the advantage of pure trading. 
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• Government incentives increasingly favor production-based 

enterprises. 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing aligns with: 

o Employment generation 

o Skill development 

o Long-term economic policy direction 

 

4. Volatility in Supply Chains Exposes Trading Fragility 

o What is happening: 

• Global disruptions (pandemics, geopolitical tensions, logistics 

breakdowns). 

• Heavy dependence on suppliers creates vulnerability. 

o Impact on businesses: 

• Traders face: 

o Stock shortages 

o Price shocks 

o Unpredictable delivery cycles 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing allows: 

o Partial self-reliance 

o Localized supply chains 

o Better control over inputs and outputs 

 

5. Customer Expectations Have Shifted from Availability to 

Customization 

o What is happening: 

• Customers increasingly demand: 
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o Custom specifications 

o Faster response 

o Design changes 

o Product differentiation 

o Impact on businesses: 

• Traders are limited to what suppliers offer. 

• Inability to customize leads to loss of clients. 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing enables: 

o Custom production 

o Faster iteration 

o Tailored solutions 

 

6. Capital Is Moving Toward Asset-Backed and Scalable Businesses 

o What is happening: 

• Investors, lenders, and institutions prefer businesses with: 

o Tangible assets 

o Predictable cash flows 

o Scalability 

o Impact on businesses: 

• Trading firms face: 

o Limited valuation 

o Credit constraints 

o Dependence on working capital 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing creates: 

o Fixed assets 

o Process-based scalability 
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o Long-term enterprise value 

 

7. Policy and Regulatory Direction Favors Value Creation 

o What is happening: 

• Governments globally are promoting: 

o Domestic manufacturing 

o Import substitution 

o Export competitiveness 

o Impact on businesses: 

• Trading-centric models receive limited policy support. 

• Compliance costs increase without corresponding benefits. 

o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing aligns with: 

o National economic priorities 

o Export strategies 

o Industrial clustering policies 

 

8. Long-Term Sustainability Requires Control Over the Value Chain 

o What is happening: 

• Businesses relying only on buying and selling are exposed to: 

o Supplier power 

o Price volatility 

o Market disruptions 

o Impact on businesses: 

• Sustainability becomes uncertain. 

• Growth plateaus after a point. 
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o Why industry becomes necessary: 

• Manufacturing allows businesses to: 

o Move up the value chain 

o Control quality and supply 

o Build defensible competitive advantage 

 

Concluding Educational Insight 

Business sustainability today is determined not by speed of transactions, 

but by depth of value creation.  

Market conditions, demographic shifts, policy direction, and customer 

expectations are structurally pushing businesses toward manufacturing . 

Transformation toward industry is no longer an ambition — 

it is an economic necessity for long-term relevance and stability.  

 

o  اندسٹري كرو، اهنا سي ويپار ني خوبي چھے، : بعةالساالخطوة 
o  نا اْ كلام هر ويپاري واسطے ط ع مفضل سيف الدين عالي قدر سيدناالداعي الاجل 

 طرف رغبة انے creation انے ,stability, structure اندسٹري طرف جئي نے
 ، دعوة چھے

o اندسٹري طرف نقل تھاوا نا سبب ايك ويپاري نے گهنا فوائد چھے انے اهنا ويپار ما  
 :خوبي بھي حاصل تھائي چھے، يھ اسباب ما يلي نكات سي واضح تھائي چھے
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Beyond Trading: Why Manufacturing Is the Next Step  

1. Wealth and Legacy 

• Trader: Generates income through buying and selling, but long-

term wealth creation is limited because ownership of value creation 

is absent. Legacy depends heavily on market conditions and supplier 

continuity. 

• Manufacturer: Builds long-term wealth by owning production, 

processes, and innovation. The business can be passed down as a 

stable, value-creating legacy. 

2. Customer Relations 

• Trader: Relationships are largely transactional, driven by price, 

availability, and short-term demand. 

• Manufacturer: Develops deeper, long-term relationships by offering 

customized solutions, consistent quality, and reliability. 

3. Operational Simplicity 

• Trader: Operations are relatively simple, focused on inventory 

management, pricing, and sales execution. 

• Manufacturer: Operations are more complex initially, but structured 

systems lead to higher efficiency, predictability, and scalability over 

time. 

4. Innovation and Creativity  

• Trader: Innovation is limited, as product offerings depend on what 

suppliers provide. 
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• Manufacturer: Has unlimited scope for innovation in design, 

materials, processes, and applications, allowing continuous 

improvement and differentiation. 

5. Control and Production 

• Trader: Has minimal control over product quality, specifications, or 

availability, as production lies with suppliers. 

• Manufacturer: Controls the entire production process, ensuring 

quality, consistency, and the ability to improve or customize 

products. 

6. Risk vs. Reward 

• Trader: Involves lower initial risk and faster cash flow, but margins 

are limited and competition is high. 

• Manufacturer: Requires higher initial investment and patience, but 

offers significantly higher rewards through ownership, margins, and 

brand value. 

7. Adaptability 

• Trader: Can quickly switch products based on supplier availability 

and market trends, but lacks influence over product direction. 

• Manufacturer: Takes time to modify production lines, but can 

proactively innovate, introduce new products, and shape market 

trends. 

8. Market Influence 

• Trader: Primarily reacts to market demand and supplier changes, 

with limited influence on trends. 
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• Manufacturer: Acts as a market creator by introducing new 

products, improving standards, and setting industry benchmarks. 

o اندسٹري واسطے اْ مثل كهے چھے يپاريوعال نا مجرب و يھ{ مثل: 

• “Trading follows the market; industry shapes it.”  
• “Creators build legacies, resellers chase margins.”  
• “You don’t create wealth by moving products alone, but by creating value.”  
-------------------------------------- 
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مالرغبة الى ذكر الامام الحسين  : الثامنةالخطوة   ع 

o  دنيا انے اْخرة ما جھ رابحة چھے اهني طرف رغبة -يھ هر عمل رض دعاة مطلقين
 دلاوي نے دعوة كيدي چھے، جھ نا سبب مؤمنين نا تجارة دنيوية انے دينية رابحة

 ، چھے
o يپار م ترقي كرے يھ واسطے اندسٹري طرف رغبة دلاوي نے مؤمنين نےمؤمنين و  

 ، پر بهنچاوي رهيا چھے top ويپار ما
o اْخرة ما top   نا غم ني طرف رغبة ع مپر پهنچاوا واسطے دعاة مطلقين يھ امام حسين

 ، دلاوي نے دعوة فرماوي چھے
o   او ابكى او تباكلى على ولدي الحسين وجبت له الجنة  من بكى -صلع رسول الله 
o   او قطرت قطرة فينا ب -م ع امام حسين أه الله ومن دمعت عيناه فينا دمعة  بھا في أ

 الجنة اضعافا
o  حزن اذاب جوانحي وفؤادي *   -رضسيدنا ادريس عماد الدين  الداعي الاجل

الوادي  واسال دمعي مثل فيض 
o  غرفة ملےپر اے بھائيو *  روئي لو كربلاء ني بلاء  -رضسيدنا طاهر سيف الدين

 جزاء ما هي دار السلام نو
o   يبكيه كل من يعي * لسر ربه ابكوا بني الدين معي *  -رض  الدين   برهان   محمد سيدنا

 الوعي * الى البكاء اذ دعي
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o   مؤ منين  نے   ط ع الداعي الاجل سيدنا عالي قدر مفضل سيف الدين الداعي الاجل
چھے،، جھ نا سبب  رغبة  دلاوے نو غم انے ماتم طرف  عجب شان سي  ع مامام حسين 

 مؤمنين نے سعادات ابدية حاصل تھئي جائي  چھے،.
o  ني ذكر كرے  چھے،،  ع ماْپ مولى ھر وعظ انے ھر مجلس ما اْپ مولى حسين امام

حسين امام پر روانا سبب سوں حاصل تھاسے اھني ذكر كرے  چھے، اھنا سبب 
 نا ذكر طرف زيادة انے زيادة تھاتو {جائي  چھے،. ع ممؤمنين نو شوق امام حسين 

o  ْپ نصيحة ما فرماوے چھےا: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ني شهادة ع مامام حسين  -اختتام المذاكرة  
--------------------------------------- 

 

 كري لو هبةني مجالس ني اُ   عزاء
 كري لو فوائد ما رغبةاھنا  نے

 كري لو موالي كرام ني صحبة
 كري لو تعالى سي قربة اللهنے 

 كري لو گناھو سي توبةچلو سب 
 چلو! اے پيارا عزيزو   چلو.


