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المذاكرة الاولى/1

قرضا حسناقرضا حسنا
اهداف المذاكرة

 مذاكرة نا اخير ما مؤمنين مشتركين ما يلي پانچ/5  اهداف حاصل كرسے:
ْ
اْ

• قرضا حسناني قران مجيد ما تين/3 شاكلة ني تعيين،	

• قرضا حسنا ني طرف اولياء الله ع م نا بے/2 بيان سي ترغيب،	

• ربا نا پانچ/5 نقصان ني تفصيل،	

• قرضا حسنا نا سبب زمان نا حالات سي حفاظة تھائي چھے - يھ مؤمنين نا بے/2 تجارب سي اهني توضيح،	

• قرضا حسنا ني تنظيم متعلق تين/3 اسكيم نا تفاصيل ني تعبير.	

ذكر القرض الحسن في القران المجيد

پنــار هــوئي كھ 
ْ
كئي طــرح نا اشخــاص نے مجتمــع نا لوگوپســند كــرے چھے؟ جھ هميشــھ فائــدة پهنچــاوے كھ فائــدة لے؟ جھ اْ

ليـنـار ـهـوئي؟

وے چھے - انے هــوے جھ خــدا تعــالى نا فرمــان نے 
ْ
پنــار هــوئي، سخــاوة كــرنار هــوئي اهنے پســند كــروا مــا اْ

ْ
كثر مجتمــع مــا جــه اْ

أ
�

مــاتھے چڑهــاوے اهنــو تــو ســوں پونچهــوو، اهنــا واسطے تــو خــدا تعــالى ثــواب ني ضمانــة لے چھے، جيم قــران مجيــد مــا خــدا تعــالى 

ــاوے چھے - فرم

جْْرٌٌ كََرِِيمٌٌ "
َ
ُ أَ

�
ُ وََلَهُ

�
جْْرٌٌ كََرِِيمٌٌ " لَهُ

َ
ُ أَ

�
ُ وََلَهُ

�
عِِفََهُۥُۥ لَهُ ٰ َ قََرْضًًْا حََسََنًاً فََيُُضَٰ� عِِفََهُُللَّهَ� ٰ َ قََرْضًًْا حََسََنًاً فََيُُضَٰ� ى يُُقْْرِضُُِ ٱٱللَّهَ� ِ

�
ى يُُقْْرِضُُِ لَّذِ ِ
�

"مََّن ذََا "مََّن ذََا ٱٱلَّذِ

م ديكھــوا جـــئيے تــو قرضــا حســنا مؤمــن نے 
ْ
پــو - اْ

ْ
داء چھے كھ تميں خــدا تعــالى نے قرضــا حســنا اْ

أ
ن مجيــد ني عجــب نــرالي �

ْ
انے قــراْ
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پيئــے چھے، 
ْ
پيئــے چھے - خــدا تعــالى نا ارشــاد سي اْ

ْ
 خــدا تعــالى نا بنــده نے اپنے قرضــا حســنا اْ

ْ
پيئــے چھے مگــر اهما تصــوّّر ايم هــوئي كھ »اْ

ْ
اْ

 تصــوّّر هــوئي 
ْ
 لله كــريئے چھے، بيجــي كــوئي غــرض نهيں هــوتي - تــو جــو اْ

ً
انے خــدا تعــالى واسطے كــوئي عمــل كــريئے تــو شــكراً

تــو قــرض قرضــا حســنا تھئي جــائي چھے«.

 نى ذكر تين/3 شاكلة سي كيدي چھے - 
ً
 حسناً

ً
ن مجيد ما قرضاً

ْ
خدا تعالى قراْ

	1 اِخبار      .

	2 شرط.

	3 مر   .
أ
انے �

خداتعالى اِِخبار  كرے چھے -

جْْرٌٌ كََرِِيمٌٌ "
َ
عََفُُ لَهَُُمْْ وََلَهَُُمْْ أَ ٰ جْْرٌٌ كََرِِيمٌٌ "لَلهَ قََرْضًًْا حََسََنًاً يُضَُٰ�
َ
عََفُُ لَهَُُمْْ وََلَهَُُمْْ أَ ٰ تِِ واقرضوا ٱٱلَلهَ قََرْضًًْا حََسََنًاً يُضَُٰ�

ٰ مُُصََّدِِّ�قَٰ
ْ
تِِ واقرضوا لْ

ٰ مُُصََّدِِّ�قَٰ
ْ
مُُصََّدِِّقِِيَنَ وََٱٱلْ

ْ
مُُصََّدِِّقِِيَنَ وََلْ
ْ
"إِِنََّ "إِِنََّ ٱٱلْ

 - اهنــا 
ً
 حســناً

ً
پے چھے قرضــاً

ْ
جھ صدقــة كــرے چھے - مــرد انے بــئيرو مصّّــدقين مصّّدقــات، خــدا تعــالى نے قــرض اْ

واسطے اجــر چنــده چنــد زيادة تھــائي چھے انے سگلا واسطے اجــر كــريم چھے، خــدا تعــالى  ســورة الحديــد مــا فرمــاوے چھے - 

مــاضي نــو صيغــة چھے - تحقيــق وه مــردو جھ همنــا تميں ســنو تحقيــق وه بــئيرو جھ سگلا يھ تصديــق كيــدي انے خــدا تعــالى 

پے چھے.
ْ
ــريم اْ ــر ك پے چھے، اج

ْ
ــد اْ ــده چن ــالى روزي چن ــدا تع ــو اهنے خ پ

ْ
ــنا اْ  حس

ً
ــاً نے قرض

بيجي شاكلة خدا تعالى شرط نا صيغة ما سورة التغابن ما فرماوے چھے -

ُ شََكُُورٌٌ حََلِِيمٌٌ" ُ شََكُُورٌٌ حََلِِيمٌٌ"للَّهُ� عِِفْْهُُ لَكَُُمْْ وََيََغْْفِِرْْ لَكَُُمْْ وََٱٱللَّهُ� ٰ َ قََرْضًًْا حََسََنًًا يُضَُٰ� عِِفْْهُُ لَكَُُمْْ وََيََغْْفِِرْْ لَكَُُمْْ وََللَّهَ� ٰ َ قََرْضًًْا حََسََنًًا يُضَُٰ�  ٱٱللَّهَ�
ْ
 "إِنِ تُُقْْرِضُُِواْ
ْ
"إِنِ تُُقْْرِضُُِواْ

پے 
ْ
پســو تــو يھ قــرض نے خــدا تعــالى گــونا گــون كــرسے خــدا تعــالى ايــك نا دس اْ

ْ
ا  اْ

ً
 حســنً

ً
اگــر تميں خــدا تعــالى نےقرضــاً

پے انے خــدا تعــالى تمــارا واسطے مغفــرة كــرے چھے، انے 
ْ
پے چھے، انے چــاهے تــو هجــي گــونا گــون كــري اْ

ْ
ير   اْ

ّ
چھے، ايــك نا ستّ

ــب چھے. ــو سب ــرة ن ــو نا مغف ــائي چھے انے گناه ــوا سى رزق زيادة تھ پ
ْ
ــرض اْ ــليم چھے. ق ــكور ح ــالى ش ــدا تع خ
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تيجي شاكلة امر انے حكم چھے، خدا تعالى سورة المزمل ما فرماوے چھے - 

َ قََرْضًًْا حََسََنًاً" قْرََْضُُوا اللَّهَ�
َ
ةََا وََأَ لاةََ وََآتُوُا الزَّّكَا قِِيمُُوا اّصَّل

َ
َ قََرْضًًْا حََسََنًاً""وََأَ قْرََْضُُوا اللَّهَ�

َ
ةََا وََأَ لاةََ وََآتُوُا الزَّّكَا قِِيمُُوا اّصَّل

َ
"وََأَ

 "نمــاز انے زكــوة ني ســاتھے خــدا تعــالى يھ قرضــا حســنا ني ذكــر - جــوڑي چھے، صاحــب المال پــر زكــوة واجــب چھے، تيم صاحــب 

پــو، پچھــي 
ْ
پــوو واجــب چھے، خــدا تعــالى امــر كــرے چھے، حكم كــرے چھے كھ تميں نمــاز قــائم كــرو زكــوة اْ

ْ
 حســنا اْ

ً
المال پــر قرضــاً

ـپـو اضعاـفـا مضاعـفـة ـبـركة چھے، اـجـر چھے.
ْ
 حـسـنا اْ

ً
فرـمـاوے چھے كھ قرـاًض

 حســنا جھ مؤمــن لے چھے - تھ يھ 
ً
پــو چھــو انے تمــارا واسطے دعــاء كــرے چھے، يھ قرضــاً

ْ
 حســنا اْ

ً
 جھ نے تميں قرضــاً

ً
خاصــةً

ل محمد بارهــا ذكــر كــروں چهــوں - يھ تمنے گهني كام لاگسے".
ْ
دعــاء مملــوك اْ

داء القرض الحسن
أ
الرغائب في �

اپنے داؤدي بهــره قــوم چھے، ويپــاري قــوم چهے، هميشــھ جهــاں profit زيادة تھــائي وهــاں invest كــريئے چھے انے گهني وار اپنے 

ايم تھــائي كھ يهــاں رقم ناكھــوا سي كئي فائــدة نتھــي مگــر ولي الله ني خــوشي انے امــر سي هــوئي تــو يھ شخــص كهاں نے كهاں 

قــا مــولى ط ع فرمــاوے چهے - 
ْ
پهنچــي جــائي چھے - جھ مثــل اْ

پــو چھے انے يھ ايم چــاهے چھے كھ اهنــو مــال هجــي زيادة تھــائي تــو اهنــا مؤمــن بھــائي نے 
ْ
"جھ مؤمــن نے خــدا تعــالى يھ اْ

پے"
ْ
قرضــا حســنا اْ

ًـا مضاعفــة مــال كئي طــرح كماوو اهنــو رســتھ بتــاوي 
ف�
 مثــل قرضــا حســنا نا فضــل نے بيــان فرمــاوي نے مؤمــن نے اضعا

ْ
تــو اْ

ــرام انے  ــان ح ــر يھ انس ــاسے مگ ــدة تھ ــو فائ ــا اهنے گهن ــروا م ــور ك ــور دي ــك سي لي ــائي كھ بن ــت ايم تھ ــض وق دے چھے، انے بع

وياج ني بلاء سي 
ْ
ــنين نے اْ ــش يھ{ چھے كھ مؤم ــاسے، انے ولي الله ني كوش ــتلى تھئي نے هلاك تھئي ج ــا مب وياج ني بلاء م

ــاري نے اسلام نا اعلام نے  ــر فرم ــان ظاه ــرالي ش ــا ن ــي  م ــي العلم ــتقى الفاطم ــيالمل ــي العلم ــتقى الفاطم ــا واسطےالمل ــے انے اهن ــارة بخش ــري طه ــاك ك پ

خافــقين مــا بلنــد كيــدا.
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ــرے چھے تاكھ اهني  ــگ اعمال ك ــگ ال ــا ال ــو يھ گهن وے چھے، ت
ْ
ــف اْ ــو انے اهنے كئي تكلي ــوئي كام نهيں تھات ــو ك ــان ن ــا انس ــا م دني

ســان تھــائي - انے اوليــاء الله ع م گهنــا نادر نســخھ ؤ عطــاء فرمــاوے چھے، اهما سي ايــك قرضــا حســنا ني عــظيم 
ْ
مــشكل اْ

قــا مــولى ط ع فرمــاوے چھے -
ْ
حســنةچھے، جيم اْ

پــو چھــو انے تمــارا واسطے دعــاء كــرے چھے، يھ قرضــا حســنا جھ مؤمــن لے چھے 
ْ
ــا حســنا اْ

ً
 جھ نے تميں قرضً

ً
"خاصــةً

ـَج�ةًً، قََضَىى  نِِِـم� حََا مُُؤْْ
ْ
خِِيهِِــ الْ

َ
ـَج�ةًً، قََضَىى "قََضَىى لِأَ� نِِِـم� حََا مُُؤْْ

ْ
خِِيهِِــ الْ

َ
ل محمد بارهــا ذكــر كــروں چھــوں - تمنے گهني كام لاگسے، "قََضَىى لِأَ�

ْ
)اهني( دعــاء مملــوك اْ

ةُُــن�"
�
َنَُّـه الْجَ حََدُُ�

َ
ـَك�ثِِيَرَةًً، أَ ُ حََوََا�ــئجََ 

�
ُ لَهُ ةُُــن�"اللَّهُ�

�
َنَُّـه الْجَ حََدُُ�

َ
ـَك�ثِِيَرَةًً، أَ ُ حََوََا�ــئجََ 

�
ُ لَهُ اللَّهُ�

پســو تــو 
ْ
 مثــل فرمــاوي نے ايــك انســانية نــو اعلى درس بخشــے چھے كھ تميں كــوئي مؤمــن ني دعــاء ليســو، اهنــو كام كــري اْ

ْ
تــو اْ

خــدا تعــالى تمــاري حاجــة پــوري كــرسے انے ايــك جگــھ يھ لينــار مؤمــن ني قــدر بلنــد كــرتا هــوا ايم فرمايــو كھ "كــوئي مؤمــن 

 مثــل بيــان فرمــاوي نے ولي الله مؤمــن ني قــدر بلنــد كــرے 
ْ
تمــارا سي لے چھے تــو اهنــو احســان چهے كھ تمــارا سي لے چھے" - اْ

پے چهے 
ْ
پنــار بيــوے واسطے قــرض نــو طريقــة گهنــو سهــل كــري اْ

ْ
چھے، انے شريعــة غــراء ني ميزة واضح تھــائي چهے كھ لينــار انے اْ

انے بيــوے ني عــزة نے گهني بلنــد كــرے چھے.

داء القرض الحسن دينيًاً ودنيوايًا
أ
فوائد �

ً
قرضا حسنا نا ديني انے دنيوي گھنا فوائد چھے - مثلاً

• داعي الزمان ط ع ني رضى	

• صلة الاخوان	

• مؤمن ني دعاء	

• روزي ما بركة	

• سخاوة ني عادة	

• ـي	
ّ
ويپار ما ترق
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• پوانو ثواب	
ْ
صدقة ا

• الله سبحانھ ني طاعة	

• خدا تعالى ني شرط نو وفاء	

• خدا تعالى نا حسن الظن نے سچاوو	

• ربا ني بلاء سي حفاظة	

• تدبير ني عادة	

• يقين ما پختگي	

الاجتناب عن الربا

ربا - قــرض سيئ )بــد قــرض( چھے - جھ مــا منفعــة ني غــرض هــوئي، الــداعي الفاطمــي ســيدنا القــاضي النــعمان رض فرماوے 

چھے -

ُ قََرْْضٍٍ جََّرَّ مََنْفََْعََةًً فََهُُوََ رِِبََا" ُ قََرْْضٍٍ جََّرَّ مََنْفََْعََةًً فََهُُوََ رِِبََا""كُلُّ� "كُلُّ�

الــداعي الاجــل ســيدنا عبــد علي ســيف الديــن رض بعــض رســالة مــا اخلاق مذمومــة مــا ذكــر كــرتا هــوا فرمــاوے چھے كھ - 

وے 
ْ
ثير يھ چھے كھ - جيم وباء ني بيماري اْ

أ
ــا ربا ني ت� ــروا م ــان نے هلاك ك ــوں چھے، ج ثير س

أ
ــان چھے، ربا ني ت� ــوں نقص ــا س ربا م

ثير چھے.
أ
ربى ني ت�

ْ
ــل چھے، اْ تھ مث

خــدا تعــالى يھ گهني سختي سي منــع كيــدو ربى نے، وياج نے، انے جھ لوگــو وياج نا فعــل سي دور تھــاسے خــدا تعــالى 

ـَسلَفَََ"، پچھــي  ـَم�ا دْْــق� � مُـه�  ـَف�رْْ لَ  يُُغْْ
ْ
ُـه�واْ ـَسلَفَََ" "إِِن يَنَتََ ـَم�ا دْْــق� � مُـه�  ـَف�رْْ لَ  يُُغْْ
ْ
ُـه�واْ اهنے مغفــرة نــو وعــده كيــدو چھے، خــدا تعــالى سگلا گنــاه بخشي ديسے "إِِن يَنَتََ

فرمــاوے چھے كھ تميں ايم فعــل نهيں كــرو تــو خــدا تعــالى انے خــدا تعــالى نا رســول سي لــڑائي ني تيــاري كــرو، گهني تحذيــر چھے 

بُُ  ا�
 الكِلَا

الَّاإ
ـَج�اذََبُُ عََلَهِِْـي�   يََتََ

الَا
بُُ " ا�

 الكِلَا
الَّاإ

ـَج�اذََبُُ عََلَهِِْـي�   يََتََ
الَا

كھ وياج سحــت چھے، حــرام چھے كھ جھ وياج كــون كھائي؟ گهنــو سخــت فرمــاوے چھے: "

ترا هــوئي كلاب هــوئي تھ وياج لے كھ جھ نــو هم يھ{ چھے 
ُ
وياج كــون كھائي كھ جھ كُ

ْ
ـطامِِ"  اْ ْـل�بُُ الحُُ�


مُْْـه� جََ نََــي� هََمُُّ ِ

�
ـطامِِ" الَّذِ ْـل�بُُ الحُُ�


مُْْـه� جََ نََــي� هََمُُّ ِ

�
الَّذِ
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كھ حطــام نے كھينچــؤو، دنيــا كھينچــؤو.

ــے چھے  پيئ
ْ
ــي، وياج اْ ــرے چھے كھ هميں وياج كھاتا نتھ ــال ك ــو ايم خي ــاك لوگ ــرادرو، كتن ــنين ب ــة! مؤم ــنين ني جماع مؤم

ــاروا واسطے  ــار وڈه ــوا واسطے انے ويپ ــاري راكھ ــار ج ــائي. ويپ ــار كيم تھ ــو ويپ ــه لئيے ت ــر پئيس ــھ لئيے چھے، وياج پ ــر پئيس انے وياج پ

پئيســھ ني ضرورة چھے، يھ منطــق صحيــح چھے مگــر وياج پــر پئيســھ ليــوا مــا فائــدة نا بــدل نقصــان چھے، نقصــان ســوں چھے؟ 

كھ تمــارا هــاتھـ مــا جھ اصــل مــال چھے اهنــا ســاتھـ وياج نــو مــال شــامل تھــائي چھے، تــو يھ Blood Cancer تھئي جــائي چھے، 

س المال، تمــاري capital، تمــاري پونجــي دن بــدن 
أ
Cancer سي كتنــا بينــے چھے، تــو Blood Cancer تھئي جــائي چھے، تمــارو ر�

ــو  ــن زيادة تھات ــائي چھے، انے دََي ــو باقي رهي ج ــو پئيس ــط وياج ن ــا فق ــاتھـ م وے كھ ه
ْ
ــوو اْ ــك دن اه ــائي چھے، تاكھ اي ــائي ج كم تھ

چلــو جــائي، خــون مــا Cancer پھــيلائي جــائي چھے ايم اصــل مــال مــا وياج پھــيلائي جــائي چھے.

وياج ويپــار نے destroy كــرے چھے، نابــود كــرے چھے، وياج ويپــار نے مفلــوج كــرے چھے، Paralyzed كــرے چھے، انے 

پــوا سي روكے چھے، كيم كھ اهنے وياج 
ْ
مهوٹــو نقصــان يھ چھے كھ وياج اصطنــاع المعــروف سي خير نا كام سي روكے چھے، زكــوة اْ

نا هفتــھ بھــرواني فكــر هــوئي چھے، انے خــدا تعــالى ني رحمــة سي محــروم تھئي جــائي چھے انے بــركة چلي جــائي چھے.

التطبيق العملي- من تجارب المؤمنين

	1 ايــك بھــائي يھ ذكــر كيــدي كھ مــاري دكــري معــذور چھے، انے اهنــا عــاج واسطے گهــي رقم جمــع كــروي پــڑهسے، تــو .

ــولى ني  ــائي م ــو يھ بھ ــة دلاوي - ت ــرف رغب ــي ط ــراوي انے اه ــة ك ــكيم ني معرف ــن اس ــائي يھ اهنے حس ــن بھ ــك مؤم اي

خــوشي حاصــل كــرتا هــوا شــامل تھيــا، انے ايم ذكــر كــرے چھے كھ قرضــا حســنا ني بــركة سي اهنــا دكــري نے شــفاء تھــي، 

ــوي  ــي نھ لي ــاج واسطے رقم return بھ ــائي كھ ع ــت ايم تھ ــض وق ــي، بع ــي تھ ــركة گه ــو، انے ب ــرچ كم تھي ــا خ ــاج م ع

پــڑهے، كهــاں سي ســلو تھــي جــائي يھ محــض قرضــا حســنا ني بــركة انے معجــزة چھے.

	2 ايــك بھــائي يھ المشــهدين المعظمــن اهنــا فيميــي ســاتھے جــاوا ني نيــة كيــدي، انے اهنــا واسطے گهنــو مشــل هتــو، انے .



المذاكرات  العلمية حول7

ــا  ــي جھ قرض ــي كھ اه ــركة تھ ــي ب ــروا سي ات ــل ك  عم
ْ
ــدو، انے اهنے ا ــروو شروع كي ــع ك ــا رقم جم ــكيم م ــن اس يھ حس

حســنا مــا رقم جمــع هــي يھ تــو جمــع تھــي انے بيجــي رقم سي زيارة ني ســفر كيــدي.

كيفية نظام القرض الحسن

پ
ْ
ــا حســنا نے بطــور institute قــائم فرمايــو - اْ

ً
 الــداعي الاجــل الحــي المقــدس ســيدنا محمد برهــان الديــن رض يھ قرضً

مولى رض فرماوے چھے -

ــا حســنا نے 
ً

"مؤمــنين نا اقتصــادي امــوراقتصــادي امــور نے بهتر كــروا واسطے انے اهنــا معــاشي مســتوى معــاشي مســتوى نے بلنــد كــروا واسطے قرضً

اقتصــادي نهجاقتصــادي نهج گــرداني نے اهنــا سي بــركة حاصــل كــروو لازم چھے".

طاهر اسكيم -طاهر اسكيم -

 215215 يا 110110 يا 5252 ايم الگ الگ يونٹ جمع كرے انے اهما بعض بلاد ما مولى ط ع يھ ايم ارشاد فرمايو كھ - 

پتــا 
ْ
"تميں سگلا قرضــا حســنا مــا رقمــو جمــع كــرو انے تمــارا گام مــا اتني رقم تھــائي كھ تميں يھ رقم مــا سي بيجــا گامــو نے اْ

پتــا تھئي گيــا".
ْ
ة مــا يھ سگلا بيجــا بلاد نے پــوتاني رقمــو مــا سي قرضــا حســنا اْ

ّ
تھئي جــاؤ...گهني كم مــدّ

محمدي اسكيم - محمدي اسكيم - 

مؤمــنين ليلــة الجمعــة، يــوم الجمعــة، ليــالي فاضلــة انے مواقيــت مبــاركة مــا قرضــا حســنا اداء كــري مــولانا المنعــام ط ع ني 

ــا چھے. ــري رهي ــل ك ــوشي حاص خ

حسين اسكيم - حسين اسكيم - 

الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين رض فرماوے چھے -

وے چھے - 
ْ
"Bank مــا وياج سي رقم موكــو، وياج سي رقم لــو- يھ بيــوے حــرام، بنــك نا حــالات ديكھــو! روزانھ خبر اْ
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 بنــك نقصــان مــا چلي رهي چهے، مؤمــنين ني جماعــة! جھ لاكھــو ني رقم مــوكي چھے، اهنــا ليــوا واسطے فجــر 
ْ
جے اْ

ْ
 بنــك - اْ

ْ
جے اْ

ْ
اْ

پــو، ثــواب نــو 
ْ
ل محمد ايم كهــوں چھــوں  - بنــك نا بــدل قرضــا حســنا اْ

ْ
سي ســانج لــگ لائــن مــا كھــڑا رهــوو پــڑهے چھے، مملــوك اْ

 بلاء سي دور راكھجــو".
ْ
ثــواب انے رقم نے امــان! خــدا تعــالى مــارا فرزنــدو نے وياج ني اْ

ة معينة لگ محفوظ راكھے انے جھ وقت چاهے تھ وقت يھ رقم طلب كري سكے چھے.
ّ

 اسكيم ما مؤمنين اهني رقم - مدّ
ْ
اْ

پــوو گهنــو سهــل كــري ليــدو چھے، اهنــا سبــب سي گهنــو مھوٹــو نقصــان تھيــو چھے كھ ايــك ماحــول 
ْ
ج نا زمــان مــا بنــك يھ دََيــن اْ

ْ
اْ

ديــن ليــوا نــو قــائم تھئي گيــو چھے، اهنــا سبــب تھــائي ســوں چھے كھ لوگــو مــا لالــچ گهني زيادة تھئي گئي چھے، ديكھا ديكھــي گهني 

ودهي گئي چھے، انے زبــردستي ني منافســة تھئي گئي چھے، انســان دََيــن پچھــي دََيــن لئي چھے انے اتني پريشــاني مــا واقــع تھــائي 

وا تهــوبالائي نا زمــان مــا قرضــا حســنا نا نظــام نے محكم كــري نے مؤمــنين نے فضــول 
ْ
فلِِــس تھئي جــائي چھے - اْ

ُ
چھے كھ پچھــي مُ

ــار نے  ــرض لين ــب ق وے چھے - جھ نا سب
ْ
ــا اْ ــروا م ــؤالو ك ــگ س ــگ ال ــا ال ــام م ــنا نا نظ ــا حس ــاوي دے چھے، قرض ــرچ سي بچ خ

clarity  رهے چھے.

مساعي الداعيين الاجليين الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين 
والداعي الاجل سيدنا عالي قدر مفضل سيف الدين ط ع 

الــداعي الاجــل الفاطمــي ســيدنا عــالي قــدر مفضــل ســيف الديــن ط ع الرســالة الشريفــة الرمضانيــة »ملــتقى ســفينة البركات« 

مــا فرمــاوے چھے -

ـَج�لِِّ 
َ �لْأَ
ِ ا ـَسيِِّدِِنَاَ الَدَّاعِيِ� مَِِيــعِِ، �

�
ِ الْجَ ي، وََا�لِدِ ِ ـَظرََاتِِ وََا�لِدِ لِِْـح� ارِِّلــب�ا بِنََِ� نِْْـم� وَ نِِِـم�يَنَ  مُُؤْْ

ْ
هِِْـطيُرُ الْ نََا تََ� ـَق�دْْ كَا ـَج�لِِّ "لَ

َ �لْأَ
ِ ا ـَسيِِّدِِنَاَ الَدَّاعِيِ� مَِِيــعِِ، �

�
ِ الْجَ ي، وََا�لِدِ ِ ـَظرََاتِِ وََا�لِدِ لِِْـح� ارِِّلــب�ا بِنََِ� نِْْـم� وَ نِِِـم�يَنَ  مُُؤْْ

ْ
هِِْـطيُرُ الْ نََا تََ� ـَق�دْْ كَا "لَ

ـَف�ةِِ" مُُتََضََاعِِ
ْ
ِ الْ مِيِّ�

ْ
لِْـع�

ْ
ِ الْ ـَف�اطِِمِيِّ�

ْ
ْـل�تََقَىى الْ


مُُ

ْ
تِِا الْ ـَظمِِ رََــب�كَا عْْ�

َ
نِْْـم� أَ سِِ،  ـَق�َدَّ مُُ

ْ
ِ الْ ـَف�اطِِمِيِّ�

ْ
ـَف�ةِِ"الْ مُُتََضََاعِِ

ْ
ِ الْ مِيِّ�

ْ
لِْـع�

ْ
ِ الْ ـَف�اطِِمِيِّ�

ْ
ْـل�تََقَىى الْ


مُُ

ْ
تِِا الْ ـَظمِِ رََــب�كَا عْْ�

َ
نِْْـم� أَ سِِ،  ـَق�َدَّ مُُ

ْ
ِ الْ ـَف�اطِِمِيِّ�

ْ
الْ

الــداعي الاجــل الحــي المقــدس ســيدنا محمد برهــان الديــن رض ني نظــرات نا سبــب - مؤمــنين ويا ج نا كيچــڑ سي پــاك تھيــا - 

يھ الملــتقى الفاطمــي العلمــي ني سگلا كــرتا عــظيم - بــركات متضاعفــة مــا سي چھے،

الملــتقى الفاطمــي العلمــي قــائم فرمــاوي نے - مؤمــنين نے شريعــة غــراء سي وابســتھ كيــدا، انے امــور 
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صــول نے محكم فرمــاوي - مؤمــنين نے ربا نا كيچــڑ سي پــاك تھــاوا طــرف دعــوة فرمــاوي، الــداعي 
أ
اقتصاديــة نا �

الاجــل الحــي المقــدس رض ايــك بيــان مبــارك مــا فرمايــو كھ -

 حــرام جھ كبائــر هــوئي انے 
ْ
 سگلا حــاضر تھيــا چھــو ملــتقى مــا، تميں ضرور خيــال راكھــو، انے اْ

ْ
ج سي - اْ

ْ
اْ

ــري  ــل ك ــن ايم اهنے سه ــوئي مؤم ــوے ك ــو ه ــة چھے، ت ــر لعن ــة چھے تيم وياج پ ــر لعن ــر پ ــائي، جيم خم ــة پڑه ــر لعن جھ نا اوپ

 مثــل 
ْ
ج ني modern age چھے، انے تمــام لوگــو وياج پــر جيــوے، انے هميں اْ

ْ
دے، نھ! وياج مــا اپنے دنيــا مــا تــو - اْ

جيــويئے! نھ! اپــن تــو شريعــة پــر جيــوو، اپني زندگــي شريعــة ني زندگــي هــوئي، بيجــا غير لوگــو كــرے، اهنــو فائــدة 

ج وياج سي سگلا دور رهے، تاكھ 
ْ
تھاتــو بھــي هــوئي، مگــر مؤمــنين نے تــو نقصــان - كيم كھ حــرام چھے، تــو مؤمــنين! اْ

 الملــتقى الفاطمــي العلمــي مــا سي 
ْ
پے،.. ميں تمــارو خير خــواه چھــوں، انے اْ

ْ
بــركات زيادة تھــائي انے ســعادة خــدا تعــالى اْ

ايــك ناصح امين ني حيثيــة سي تمنے كهــوں چھــوں" 1

ــاري ــا پده ــر گام م ــا ه ــاركة م ــفار مب ــا اس پن
ْ
ــن ط ع اْ ــيف الدي ــل س ــيدنا مفض ــي س ــل الفاطم ــداعي الاج ــولى ال ــا م ق

ْ
ــل اْ  يھ{ مث

نے  - 

قرضا حسنا ما نادر رقم عناية فرماوے چھے،  	

مؤمنين نا بهبودگي واسطے گهني سعي فرماوے چھے،  		

انے رفع المستوى واسطے نادر رقم عناية فرماوے چھے. 			 

پتا كري ديدا  - اهنا معيار نے گهنو بلند كيدو.
ْ
پتا كري ديدااْ
ْ
قرضا حسنا ني سنة حسنة ما مؤمنين نے شامل كري نے سگلا نے اْ

خــدا تعــالى الــداعي الاجــل ســيدنا عــالي قــدر مفضــل ســيف الديــن ني عمــر شريــف نے قيامــة نا دن لــگ دراز انے دراز كرجــو 

مين!
ْ
- اْ

1  القى هذا البيان في ختام الملتقى الفاطمي العلمي-ليلة الرابع من شهر صفر-1399هـ
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المذاكرة الثانية/2

التجارة الرابحةالتجارة الرابحة
اهداف المذاكرة

 مذاكرة نا اخير ما مؤمنين مشتركين ما يلي چار/ 4 اهداف حاصل كرسے:
ْ
اْ

• تجارة رابحة ني معرفة نا چار/4 نكات ني تفصيل،	

• قران مجيد ما سات/7 مواضع ما تجارة رابحة نا ذكر ني تشكيل،	

• اولياء الله ع م ني تاريخ ما سي تجارة رابحة متعلق بے/2 مثال ني تعيين،	

• ويپار  نا امر ما داعي الزمان ط ع سي استئذان نا اهمية نا پانچ/5 فوائد ني توضيح.	

ماهية التجارة الرابحة

نِْْـم�  ارََةٍٍ تُُنْجِِْيكُُمْْــ  ـَتَ ى� تِجَ دُُلُّكُُُمْْــ عَلَى
َ
لْْ أَ ـَه نََــي آمََُـن�وا � ِ

�
ا الَّذِ ـَه� يُُّ

َ
نِْْـم�  "يَاَأَ ارََةٍٍ تُُنْجِِْيكُُمْْــ  ـَتَ ى� تِجَ دُُلُّكُُُمْْــ عَلَى

َ
لْْ أَ ـَه نََــي آمََُـن�وا � ِ

�
ا الَّذِ ـَه� يُُّ

َ
خــدا تعــالى قــران مجيــد مــا فرمــاوے چھے - "يَاَأَ

مٍٍيـل" تجــارة رابحــة ني مــعنى اهــوو ويچــان انے خريــدان كھ جھ نا سبــب لابھـ )Profit( طلــب كــري سكائي انے  �
َ
ـَع�ذََابٍٍ أَ مٍٍيـل" �
َ
ـَع�ذََابٍٍ أَ

ــار  ــل ويپ ــاوي چھے تھ مث ــار ني رزا فرم ــالى يھ جيم حلال نا ويپ ــدا تع ــوائي. خ ــة  نھ كه ــارة رابح ــا profit نھ ملے يھ تج ــار م جھ ويپ

كــرے تــو تجــارة رابحــة تھــاسے profit تھــاسے انے ثــواب ني مثــل كــوئي profit نتھــي2.

لِِ  طْْ، ـَب� ـَق� ةًًالَا فََ ًـم�ا وَصَََ نُُــيّلدِّ صََوْْ لِِ " ليــسََ ا طْْ، ـَب� ـَق� ةًًالَا فََ ًـم�ا وَصَََ نُُــيّلدِّ صََوْْ ــريئے كھ " ليــسََ ا ــب ك ــارك سي روشني طل ــول مب ــادق ع م نا ق ــر الص ــام جعف ام

رََِـخ�آةِِ ".


ا وََالْآ نْْـَي� ارََةُُ اّلدُّ ـَم� نُُــيّلدِّ عِِ رََِـخ�آةِِ "ا


ا وََالْآ نْْـَي� ارََةُُ اّلدُّ ـَم� نُُــيّلدِّ عِِ ا

2 الداعي الاجل سيدنا مفضل سيف الدين ط ع، الخطاب الذي القاه من موضع لندن الى البلاد الايمانية بالخدمة الامور الاقتصادية 22 المحرم الحرام 1443 هـ
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پنــا ارشــادات مطابــق ويپــار كــرے چھے تــو اهنــو ويپــار نرالــو تھئي جــائي 
ْ
مؤمــن ولي الله نا فرمــان نے مــاتھے چڑهــاؤتا هــوا - اْ

 مثــل دنيــا مــا 
ْ
چھے كيم كھ يھ روزي طلــب كــروو فقــط دنيــا نــو عمــل نتھــي - بلكــھ ديــن نــو بھــي عمــل تھئي جــائي چھے - انے اْ

باد كــروا سي اهنے -
ْ
رهي نے ديــن نے اْ

گ سي امان ملسے ،
ْ
- اْ

-گناهو ني مغفرة تھاسے ،

-جنة ما پهنچي نے سكون ملسے ،

وے بلكھ ثواب ملتو رهسے ،
ْ
-كوئي وقت كھوٹ نهيں اْ

 اهني تجارة - تجارة رابحة تھئي جاسے3.
ً
انے حقيقةً

تحضيض اولياء الله ع م للتجارة الرابحة

ـَس�نِِ تََقْْوِِيمٍٍــ" انے اهنا عيشــة  حْْ
َ
ـَس�انََ فِيي أَ ـَق�دْْ خََلَقَْْــن�ا الِإِن ـَس�نِِ تََقْْوِِيمٍٍــ" "لَ حْْ
َ
ـَس�انََ فِيي أَ ـَق�دْْ خََلَقَْْــن�ا الِإِن خــدا تعــالى يھ ا نســان نے بهتر قامــة مــا پيــدا كيــدا چهے - "لَ

خــرة مــا حيــوة ابديــة حاصــل تھــائي 
ْ
رضيــة انے اطمئنــان ني زندگــي واسطے ايــك شريعــة قــائم كيــدي كھ جھ نا سبــب دنيــا انے اْ

كيم كھ خــدا تعــالى يھ هرانســان نے الــگ الــگ قسم ني قــوة بخشي چھے تا كھ ايــك بيسرا ني حاجــة تمــام تھــائي انے اهنــا واسطے 

ســلوب چھے.
أ
 تجارةنــو اهما اهم �

ْ
وے - اْ

ْ
ايــك بيسرا ني اجــر ملے تا كے اهنے اهني خــوبي مــا اجتهــاد كــروا مــا هجــي لــذة اْ

ــاءالله ع م ني  ــو چھے. اپنے اولي ي
ْ
ــو اْ ــارة تھات ــق تج ــة مطاب ــا شريع ــان م ــر زم ــا چھے. ه ــري رهي ــارة ك ــگ تج ج ل

ْ
دم شروع سي اْ

ْ
ــن اْ اب

نِْْـم�  ـَج�ّلتِّارََةُُ  نِْْـم� ا ـَج�ّلتِّارََةُُ  خــرة ني تجــارة، كھ جھ نا اوپــر تجــارة نــو مــبنى چهے يھ بھــي يھ{ سكھاوے چھے.ا
ْ
شريعــة مطابــق دنيــا نا ســاتھے اْ

پنــار چھے.
ْ
ـَم�تِِيُنُ" تــو خــدا تعــالى گھنــو رزق اْ

ْ
ةَِِوَُّـق� لْ 

ْ
ـَم�تِِيُنُ"لْ

ْ
ةَِِوَُّـق� لْ 

ْ
زََّاقُُ ذُُو ٱٱلْ زََّاقُُ ذُُو َرَّــل وََُـه ٱٱَرَّــل � َ وََُـه "إِِنََّ ٱللَّهَ� � َ ِ  - كيم كھ "إِِنََّ ٱللَّهَ� ِعِِ�ــبادََةِِ اللَّهِ� عِِ�ــبادََةِِ اللَّهِ�

رزق طلــب كــرے تــو حلال سي، اهما گهنــو ثــواب چھے، انے رزق خــدا تعــالى نا فضــل ســاتھے نازل تھــائي چھے، الله تعــالى فرمــاوے 

 3  الداعي الاجل سيدنا مفضل سيف الدين ط ع -بيان يوم ميلاد الداعي الاجل سيدنا محمد برهان الدين رض1441 هـ
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يا چھے، يھ سگلا مــا حكمــة چھے، منفعــة چھے، بــركة 
ْ
ِـم�ن فََضْْهِِِـل�"، ويپــار مــا جھ اوامــر انے نــواهي اْ ِـم�ن فََضْْهِِِـل�"لـَل�هََ   ٱٱلـَل�هََ 

ْ
�ـلُـــوُاْ  "وََاسْْ
ْ
�ـلُـــوُاْ چھے "وََاسْْ

چھے، جھ مثــل ســيدي صــادق علي صاحــب قــس فرمــاوے چھے -

جھ كهے يا كرے حق چھے سراسر

سمجهوں تے سمجهو نھ سمجهوں نه سمجهو

ــو  ــار كروان ــرح سي ويپ ــح ط ــصين نے صحي ــنين مخل ــل سي مؤم  مث
ْ
ــة دے چھے، انے اْ ــر هداي ــتھ پ رس

ْ
ــادي اْ ــا ه ــان م ــر زم ه

رســتھ بتــاوے چھے، تــو مؤمــنين نا ويپــار مــا بھــي گهني بــركة تھئي چهے، كيم كھ اهنے حلال سي تجــارة كــرتا ولي الله بتــاوے چھے.

ذكر التجارة الرابحة في القران المجيد

• مَتِيُن	
ْ
ةِ ٱل قُوَّ

ْ
زَّاقُ ذُو ٱل مَتِيُنلرَّ

ْ
ةِ ٱل قُوَّ

ْ
زَّاقُ ذُو ٱل َّهَ هُوَ ٱٱلرَّ َّهَ هُوَ ٱللَّه إِنَّ إِنَّ ٱٱٱللَّه

• لِِيمٍ	
َ
نْ عَذَابٍ أ ٰ تِِجَارَةٍ تنُجِيكُم مِّ دُلكُُّمْ عََلَىَ

َ
ينَ آمَنوُا هَلْ أ ِ

َّ
هَا الَّذ يُّ

َ
لِِيمٍياَ أ

َ
نْ عَذَابٍ أ ٰ تِِجَارَةٍ تنُجِيكُم مِّ دُلكُُّمْ عََلَىَ

َ
ينَ آمَنوُا هَلْ أ ِ

َّ
هَا الَّذ يُّ

َ
ياَ أ

• ــِّمنَ ٱٱللهَّْــوِ وَمِــنَ للهَّْــوِ وَمِــنَ 	 َّللَّهِ خَرْــٌ  ــِّمنَ  َّللَّهِ خَرْــٌ  هَْــا وَترََكُــوكَ قَائٓمًِــا قلْــ مَــا عِندَــ ٱٱ
َ

 إِلَي
ْ
ــُّضوٓا هَْــا وَترََكُــوكَ قَائٓمًِــا قلْــ مَــا عِندَــ فَن

َ
 إِلَي

ْ
ــُّضوٓا وْ لهَْــوًا ٱٱفَن

َ
 تِِجَــرَةً أ

ْ
وْا

َ
وْ لهَْــوًا وَإذَِا رَأ

َ
 تِِجَــرَةً أ

ْ
وْا

َ
وَإذَِا رَأ

زِقِنَــ زِقِنَــلرَّٰ َّللَّهُ خَرْــُ ٱٱلرَّٰ َّللَّهُ خَرْــُ  ــرَةِ وَٱٱ ــرَةِ وَلتِّجَٰ ٱٱلتِّجَٰ

• ن تكَُــونَ تِِجَــرَةً عَــن تــرَاضٍ 	
َ
ٓ أ

َّلَّا
َطِٰلِــ إِ مْوَٰلكَُمــ بيَنَْكُمــ بالْبْ

َ
 أ
ْ
كُلــوٓا

ْ
 تأَ

َ
 لَا

ْ
ــينَ ءَامَنُــوا ِ

َّلَّذ
ن تكَُــونَ تِِجَــرَةً عَــن تــرَاضٍ 

َ
ٓ أ

َّلَّا
َطِٰلِــ إِ مْوَٰلكَُمــ بيَنَْكُمــ بالْبْ

َ
 أ
ْ
كُلــوٓا

ْ
 تأَ

َ
 لَا

ْ
ــينَ ءَامَنُــوا ِ

َّلَّذ
هَُّيــا ٱٱ

َ
هَُّيــا يٰٓأ
َ
يٰٓأ

نكُمْــ نكُمْــِّم ِّم

• فْتُمُوهَــا 	 فْتُمُوهَــا قْتََرَ مْــوَٰلٌ ٱٱقْتََرَ
َ
زْوجَُٰكُمْــ وعََشِرَــتكُُمْ وَأ

َ
بْنَاؤُٓكُمْــ وَإخِْوَٰنكُُمْــ وَأ

َ
مْــوَٰلٌ قُلْــ إِن كََانَ ءَاباَؤُٓكُمْــ وَأ

َ
زْوجَُٰكُمْــ وعََشِرَــتكُُمْ وَأ

َ
بْنَاؤُٓكُمْــ وَإخِْوَٰنكُُمْــ وَأ

َ
قُلْــ إِن كََانَ ءَاباَؤُٓكُمْــ وَأ

َّللَّهِ وَرسَُــولِِهۦِۦ وجَِهَــادٍ فِِى  وجَِهَــادٍ فِِى  َّللَّهِ وَرسَُــولِِهِ ــِّمنَ ٱٱ كُْمــ 
َ

حََّبــ إِلَي
َ
كِــنُ ترَضَْوْنَهَــآ أ ْشَــوْنَ كَسَــادَهَا وَمَسَٰ ــِّمنَ وَتِِجَــرَةٌ تَخَ كُْمــ 

َ
حََّبــ إِلَي

َ
كِــنُ ترَضَْوْنَهَــآ أ ْشَــوْنَ كَسَــادَهَا وَمَسَٰ وَتِِجَــرَةٌ تَخَ

سِــقِيَن
ٰ
فَ
ْ
سِــقِيَنل

ٰ
فَ
ْ
قَــوْمَ ٱٱل

ْ
قَــوْمَ ل
ْ
 يَهْدِــى ٱٱل

َ
َّللَّهُ لَا  يَهْدِــى 
َ

َّللَّهُ لَا مْــرِهِۦۦ وَ وَٱٱ
َ
َّللَّهُ بأِ مْــرِهِ
َ
َّللَّهُ بأِ تِِىَ ٱٱ

ْ
ٰ يــأ  حَــىَّ

ْ
صَُّبــوا تِِىَ  فَتََرَ

ْ
ٰ يــأ  حَــىَّ

ْ
صَُّبــوا سَــبِيلِهِسَــبِيلِهۦِۦ فَتََرَ

• كََاةِ يََخَافُــونَ يوَْمًــا 	 اَــةِ وَإتيَــاءِ ازَــلّ َّهِ وَإقَِــامِ اصَلّ ــرِ اللَّه
ْ
 بَيعٌــ عَــن ذِك

َ
هِيهِمْــ تِِجَــارَةٌ وَلَا

ْ
 تلُ

َّ
كََاةِ يََخَافُــونَ يوَْمًــا رجَِــالٌ لَّا اَــةِ وَإتيَــاءِ ازَــلّ َّهِ وَإقَِــامِ اصَلّ ــرِ اللَّه

ْ
 بَيعٌــ عَــن ذِك

َ
هِيهِمْــ تِِجَــارَةٌ وَلَا

ْ
 تلُ

َّ
رجَِــالٌ لَّا

بصَْــارُ
َ ْ
قُلــوبُ وَالْأ

ْ
بصَْــارُتَتَقَلبُــ فِيــهِ ال

َ ْ
قُلــوبُ وَالْأ

ْ
تَتَقَلبُــ فِيــهِ ال

• ا وعََلََانِيَــةً يرَجُْــونَ 	 ــَّا رَزَقْنَاهُمْــ سِِرًّ فَنقُــوا مِم
َ
اَــَّصلةَ وَأ قاَمُــوا ا

َ
َّللَّهِ وَأ ــينَ يَتلْــونَ كِتَــابَ ا ِ

َّلَّذ
ا وعََلََانِيَــةً يرَجُْــونَ إَِّن ا ــَّا رَزَقْنَاهُمْــ سِِرًّ فَنقُــوا مِم

َ
اَــَّصلةَ وَأ قاَمُــوا ا

َ
َّللَّهِ وَأ ــينَ يَتلْــونَ كِتَــابَ ا ِ

َّلَّذ
إَِّن ا

تِِجَــارَةً لــَّن تَبُــورَتِِجَــارَةً لــَّن تَبُــورَ
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خمس/5 رغائب دينية للتجارة من الفقه الفاطمي

• رضِْ يَطْلبُــ 	
َ
 ظِلــهُ، رجَُلٌــ خَــرَجَ ضَارِبًــا فِِي الأ

َّ
 إِلَّا

 ظِلَــّ
َ

تَــ ظِلِــّ العَــرْشِ يــوْمَ لَا
َ

رضِْ يَطْلبُــ  - تَح
َ
 ظِلــهُ، رجَُلٌــ خَــرَجَ ضَارِبًــا فِِي الأ

َّ
 إِلَّا

 ظِلَــّ
َ

تَــ ظِلِــّ العَــرْشِ يــوْمَ لَا
َ

قــالقــال صلعــ صلعــ - تَح
.مِــنْ فَضْلِــ الِله مَــا يكَُفُــّ بــهِ نَفْسَــهُ وَيَعُــودُ بــهِ عََلَىَ عِيَــالِِهِ. مِــنْ فَضْلِــ الِله مَــا يكَُفُــّ بــهِ نَفْسَــهُ وَيَعُــودُ بــهِ عََلَىَ عِيَــالِِهِ

• اءِ وسََهْلَ القَضَاءِ وسََهْلَ الاقتِْضَاءِ.	 َ بُّ العَبدَْ يكَُونُ سَهْلَ الَبيعِْ وسََهْلَ الشِِّرّ َّهَ يُُحِ اءِ وسََهْلَ القَضَاءِ وسََهْلَ الاقتِْضَاءِ. - إنَِّ اللَّه َ بُّ العَبدَْ يكَُونُ سَهْلَ الَبيعِْ وسََهْلَ الشِِّرّ َّهَ يُُحِ قال قال صلعصلع - إنَِّ اللَّه

• هِ وَعِيَالِِهِ مَا يصُْلِحُهُمْ.	 ِ
َ

عْظَمَ مِنْ غُدْوَتهِِ يَطْلبُُ لوَِلَد
َ
َّللَّهِ بأِ حَدِكُمْ فِِي سَبِيلِ ا

َ
هِ وَعِيَالِِهِ مَا يصُْلِحُهُمْ. - مَا غُدْوَةُ أ ِ

َ
عْظَمَ مِنْ غُدْوَتهِِ يَطْلبُُ لوَِلَد

َ
َّللَّهِ بأِ حَدِكُمْ فِِي سَبِيلِ ا

َ
قال قال صلعصلع - مَا غُدْوَةُ أ

• َّللَّهِ.	 زْقِ الحلَََالِ كََالمُجَاهِدِ فِِي سَبِيلِ ا اخِصُ فِِي طَلبَِ الرِّ َّللَّهِ. - الشَّ زْقِ الحلَََالِ كََالمُجَاهِدِ فِِي سَبِيلِ ا اخِصُ فِِي طَلبَِ الرِّ قال قال ع مع م - الشَّ

• جْزَــاءٍ، تسِْــعَةٌ مِنهَْــا فِِي الِتّجَارَةِ، 	
َ
ةَ أ زْقَ عَرَــَ  جَعَلَــ اــلرِّ

َ
َّهَ تَعَــالَى جْزَــاءٍ، تسِْــعَةٌ مِنهَْــا فِِي الِتّجَارَةِ،  - إِنَّ اللَّه

َ
ةَ أ زْقَ عَرَــَ  جَعَلَــ اــلرِّ

َ
َّهَ تَعَــالَى قــال علي اــبن الحسنــ قــال علي اــبن الحسنــ ع مع م - إِنَّ اللَّه

شْــيَاءِ.
َ
شْــيَاءِ.وجَُزءٌْ فِِي سَــائرِِ الأ
َ
وجَُزءٌْ فِِي سَــائرِِ الأ

اسلام مــا تجــارة نــو جــوڑان ديــن نا ســاتھے چھے - جھ نا سبــب مؤمــن نے بــركات سماويــة قدســانية انے ثــواب عظيم نــو حصول 

چھے. تھائي 

ربع/4 رغائب دنيوية للتجارة من �إطار العالمي
أ
�

Business is a fundamental pillar of economic growth and social development. Engaging in business 
activities offers numerous benefits, including financial stability, personal development, and societal 
contributions. The following are some of the key worldly benefits of business:

1. Economic and Financial Benefits1. Economic and Financial Benefits44

One of the most significant advantages of engaging in business is financial gain. Businesses generate 
profits, which contribute to personal wealth and economic stability. The financial benefits of business 
include:
•	 Wealth Creation:Wealth Creation: Entrepreneurship enables individuals to accumulate wealth by generating consistent 

income and reinvesting in profitable ventures.
•	 Job Creation:Job Creation: Businesses create employment opportunities, reducing unemployment rates and 

improving economic conditions.

4 https://www.researchgate.net/publication/27471989_Measuring_the_benefits_of_entrepreneurship_at_different_levels_of_analysis?utm_source=chatgpt.com
https://entrepreneurship.babson.edu/economic-advantage-entrepreneurship-education/?utm_source=chatgpt.com
https://abjournals.org/ijebi/wp-content/uploads/sites/5/journal/published_paper/volume-1/issue-1/IJEBI_pvVcrlwG.pdf?utm_source=chatgpt.com
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•	 Tax Contributions:Tax Contributions: Business owners contribute to national economies through corporate and income 
taxes, which fund public services such as infrastructure, healthcare, and education.

•	 Foreign Exchange Earnings:Foreign Exchange Earnings: International businesses facilitate trade, leading to an inflow of foreign 
currency and strengthening national economies.

2. Personal Development and Independence2. Personal Development and Independence55

Running a business fosters significant personal and professional growth. Some key benefits include:
•	 Independence and Autonomy:Independence and Autonomy: Unlike employment, business ownership allows individuals to make 

their own decisions, set their goals, and control their financial future.
•	 Skill Enhancement:Skill Enhancement: Entrepreneurs develop essential skills such as leadership, problem-solving, 

communication, and financial management.
•	 Creativity and Innovation:Creativity and Innovation: Business encourages innovative thinking, leading to new products, 

services, and market solutions.
•	 Work-Life Balance:Work-Life Balance: Entrepreneurs often have the flexibility to manage their time, leading to improved 

personal and professional satisfaction.

3. Social and Community Impact3. Social and Community Impact66

Businesses contribute significantly to societal well-being by addressing economic and social challenges. 
These contributions include:
•	 Improving Living Standards:Improving Living Standards: By generating income and employment, businesses enhance the quality 

of life for individuals and communities.
•	 Corporate Social Responsibility (CSR):Corporate Social Responsibility (CSR): Many businesses engage in philanthropic activities, such as 

supporting education, healthcare, and environmental conservation.
•	 Community Development:Community Development: Local businesses strengthen communities by providing essential goods 

and services, boosting local economies, and fostering social interactions.

4. Economic Stability and Long-Term Security4. Economic Stability and Long-Term Security
Entrepreneurship contributes to financial stability and long-term economic security in several ways:
•	 Asset Accumulation:Asset Accumulation: Businesses build assets, including property, equipment, and intellectual property, 

that retain or increase in value over time.
•	 Business Succession and Legacy:Business Succession and Legacy: Many businesses become generational, ensuring financial security 

for future family members.
•	 Protection Against Economic Downturns:Protection Against Economic Downturns: Diversified businesses can adapt to economic changes, 

reducing dependence on external employment opportunities.
5 https://journals.sagepub.com/doi/10.1177/10564926231181555?utm_source=chatgpt.com
  https://journal.access-bg.org/issue-5-3-m
  https://link.springer.com/article/10.1007/s11301-020-00193-7?utm_source=chatgpt.com
6 https://hal.science/hal-04617976v1/file/badreddine.larbi.socia24-06.pdf
  https://www.researchgate.net/publication/375974906_Entrepreneurship%27s_Impact_on_Personal_Development_and_Self-Efficacy
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صول التجارة الرابحة من الفقه الفاطمي
أ
ذكر ثلاث/3 �

فضل اللهفضل الله

الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين رض فرماوے چھے -

"كماوو تــه خــدا تعــالى نــو فضــل طلــب كــروو چھے، خرچــوو خــدا تعــالى ني راه مــا �إنفــاق چھے، يھ - بــركة انے اقتصــادي 
صــول چھے، حلال انے حلال پراعانــة انے اســتعانة، حــرام انے حــرام سي غنى انے اســتغناء - يھ اقتصــاد نــو 

أ
تنميــة نا �

ــق چھے 7. طري

التوكل على اللهالتوكل على الله

• فضــل چــز خداتعــالى پــر بھروســو 	
أ
َّهِ -تمــام چــزو مــا � شْــياَءِ الِثقَّــةُ بــاللَّه

َ
فضَْلُــ الأ

َ
َّهِ أ شْــياَءِ الِثقَّــةُ بــاللَّه

َ
فضَْلُــ الأ

َ
امــر المؤمنــن يھ بجــا فرمايــو چھے كھ -أ

ــوو چھے  8 .   راكھ

• ن مجيــد مــا فرمــاوے چھے - 	
ْ
ويپــار كــرنار پــر ســازوار چھے كھ اهنــو تــوكل خــر الرازقــن -اهنــا رب پــر هــوئي، خــدا تعــالى قــرا

َّللَّهِ فَهُوَ حَسْبــُهُ". خــدا تعــالى انســان نے مِــنْ حَيثُْ مِــنْ حَيثُْ  ْ عََلَىَ ا  يََحتْسَِبُــ وَمَــن يَتَــوَكَّلَّ
َ

َّللَّهِ فَهُوَ حَسْبــُهُ""وَيَرْزُقــهُ مِــنْ حَيــثُ لَا ْ عََلَىَ ا  يََحتْسَِبُــ وَمَــن يَتَــوَكَّلَّ
َ

"وَيَرْزُقــهُ مِــنْ حَيــثُ لَا
ــوكل  ــر ت ــالى پ ــدا تع ــص كھ خ ــے، انے جھ شخ پ

ْ
ــاں سي اهنے رزق ا ــكے وه ــي س ــاں سي گمان نھ تھ  يََحتْسَِبُــ - جه

َ
 يََحتْسَِبُــلَا
َ

لَا
كــرسے- پچھــي خــدا تعــالى اهنــا بــا حســب چھے. 

القناعةالقناعة

يا انے عــرض كيــدي كھ منــے كــوئي بھــي امــر مــا سنتــوش -contentment ملتــو نتھي، 
ْ
ايــك مــرد رســول الله صلــع نا نزديــك اْ

 دعــاء عطــاء كــرے چھے -
ْ
تــو رســول الله صلــع اهنے اْ

"اَلَّلهَُُمَّ ارْضِِْينِي بِقََِضََائِكََِ، وََبََارِكِْْ يلِي فِيي طعائك، وأقنعني بما قدرت لي حتى لا أحب تعجيل مََا اخّّرْْتَهَُُ "اَلَّلهَُُمَّ ارْضِِْينِي بِقََِضََائِكََِ، وََبََارِكِْْ يلِي فِيي طعائك، وأقنعني بما قدرت لي حتى لا أحب تعجيل مََا اخّّرْْتَهَُُ 
تَهَ"

ْ
خِِيَرَ مََا عََجََلْ

ْ
تَهَ"وََلا تَأَْ

ْ
خِِيَرَ مََا عََجََلْ

ْ
وََلا تَأَْ

7  الرسالة الشريفة ملتقى سفينة البركات ، صـ579-578

8  روضة هدايات، الجزء الثاني، رقم الكلام: 4 ص 104.
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تــو مؤمــن قناعــة راكھــي نے  خــوش حــالي ني زندگــي گــزارے جيم الــداعي الاجــل ســيدنا محمد برهــان الديــن رض 

- چھے  فرــماوے 

حْْ " تمــارو رزق تمنے طلــب  ِ
حْْرِِزْْكََُـق� يََطْْلُُ�كََُـب ـَف�اسْْ�تَرِ ِ
پ فرمــاوے چھے "رِِزْْكََُـق� يََطْْلُُ�كََُـب ـَف�اسْْ�تَرِ

ْ
"امير المؤمــنين ســاقيء كوثــر چھے، عجــب اْ

ــارو چھے يھ تمنے  ــوكي دو، جھ تم ــر م ــالى پ ــدا تع ــي خ ــرو پچھ ــش ك ــاري كوش ــزارو، تم ــي گ رام سي زندگ
ْ
ؤسے تميں اْ

ْ
ــوا اْ ــرتا ه ك

ضرور مــلسے" 9.

التحذير في الامور التجارية

قا فرماوے چھے - 
ْ
سيدنا طاهر سيف الدين رض اْ

وعليكم بالارتياء اذا امـ * ـرا تريدونه وترك اقتحام

ــع  ــا نف ــروو كھ نهيں؟ اهن ك
ْ
ــري نے، كھ اْ ــور ك ــر غ ــو، براب ــري نے چل ــار ك ــو وچ ــو ت ــروا نے چل ــوئي كام ك تميں ك

وي تــو بــس وچــار كيــدا بــغير شروع كــري 
ْ
نقصــان ني طــرف ديكھــي نے كام كــرو، اقتحــام نهيں - كھ ايــك وات خيــال مــا اْ

 ســوچا 
ً

وے چھے تــو كالے ســوں چھے؟ مــثلاً
ْ
جے فائــدة نظــر اْ

ْ
 كام كــريئے تــو فائــدة چهے كھ نقصــان؟ اگــر اْ

ْ
دو، نھ! وچــار كــرو كھ اْ

ج مــال لئي لــو كيم كھ يھ گھنــو سســتو چھے، پــن يھ مــال ويچــاسے نهيں تــو ودهــارے مهنگــو پــڑي جــاسے، خــدا تعــالى پــر 
ْ
بــغير اْ

پ فرمــاوے چھے، 
ْ
تــوكل راكھــي نے، وچــار كــري نے لــو، غــور كــري نے لــو، اهنــا سگلا پهلــو تپــاس كــري نے لــو، پچھــي اْ

كھ اے عقلمنــدو! تميں وه ويپــار نے لازم رهــو كھ جھ ويپــار ديــن انے دنيــا مــا نفــع ونتــو هــوئي -وه ويپــار نے لازم رهــو كھ جھ ويپــار ديــن انے دنيــا مــا نفــع ونتــو هــوئي - لابھـ ونتــو هــوئي، تــو ديــن 

نــو نفــع ونتــو ويپــار اپنے كــون بتــاوے چھے؟ كھ اپنــا دعــاة كــرام، كــونا سي روايــة كــرے چھے؟ كھ رســول الله سي، ائمــة عــليهم 

 مثــل كرســو تــو تمنے ايــك نا ســات گــونا، ســتير گــونا، ساتســو گــونا مــلسے، اتنــو خــدا تعــالى اجــر عــظيم 
ْ
 مثــل اْ

ْ
الــسلام سي، كھ اْ

پسے، يھ{ مثــل دنيــا مــا بھــي جھ ويپــار كــرو تــو برابــر ســونچي ســونچي نے لابھـ ونتــو هــوئي يھ ويپــار كــرو، لالــچ انے كھــوٹي 
ْ
اْ

م كــري دئيے، نھ! رازق تــو خــدا تعــالى چھے، تــو اپــن جيم واجــب چھے، لائــق چھے، 
ْ
م كــري دئيے، اْ

ْ
كھــوٹي هــوس كــري نے اْ

انے زمــان نــو مقــتضى چھے، زمــان جھ طــرف نــو چلے چھے، يھ طــرح سي ســونچي ســونچي نے تمــام چــو طــرف نگاه كــري نے 

9    المجلس السابع، 1432هـ
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ويپــار كــرو، جــان پــر قابــو راكھــي نے ويپــار كــرو،10.

المعاملة اللائقة في التجارة

الداعي الاجل الفاطمي سيدنا عالي قدر مفضل سيف الدين ط ع فرماوے چھے -

"مؤمــنين ني جماعــة! جھ مثــل مــال نے اهني جگــھ مــا خرچــوو جــوئيے يھ{ مثــل علم نے اهني جگــھ مــا خرچــوو 
 جــوئيے، انے يھ علم مطابــق عمــل كــروو جــوئيے، تــو علم نا خرچنــار نــو علم زيادة تھــائي چھے، امير المؤمــنين يھ فرمايــو

اقِِ"، علم خرچــوا سي زيادة تھــائي چھے انے جھ علم نھ خــرچے يــعني بيجــا نے نھ  ـَف� ى الإِِنْ ُـك�و عََـَل� مُُْـل� يَزَْْ

اقِِ""العِِ ـَف� ى الإِِنْ ُـك�و عََـَل� مُُْـل� يَزَْْ

چھے : "العِِ

ــول  ــاسے، رس ــو ج ــك سي چل ــا نزدي ــو يھ علم اهن ــرے ت ــل نھ ك ــق عم ــا مطاب ــرے، اهن ــتعمال نھ ك ــي اهنے اس ــود بھ پے يا خ
ْ
اْ

لِِْـه�"، جهالــة كــرتا كــوئي فقــر زيادة سخــت نتھــي، اے عــزاداران حــسين!  نََِـم� الجََ ـَش��دُُّ 
َ
رََْـق� أَ لِِْـه�""لَاَ فََ نََِـم� الجََ ـَش��دُُّ 
َ
رََْـق� أَ الله فرمــاوے چھے كھ: "لَاَ فََ

 مثــل ني مجالــس مــا حــاضر تھيــا چھــو، تــو تمنے خطــاب كــري نے كهــوں چهــوں كھ 
ْ
حــق نــو علم طلــب كــروا نے تميں سگلا اْ

اے داودي بهــره قــوم! اے ويپــاري قــوم! تميں سگلا ه همــة انے دليري سي ويپــار كــرو چھــو انے ويپــار كــرتي وقــت ايم خيــال تميں سگلا ه همــة انے دليري سي ويپــار كــرو چھــو انے ويپــار كــرتي وقــت ايم خيــال 

ــوئي  ــل ك ــائي چھے، جھ مث ــان تھ ــص نے{ نقص ــوس شخ ــروا سي كنج ــوسي ك ــرو، كيم كھ كنج ــوسي نھ ك ــو كھ كنج ــو چھ ــرو،راكھ ــوسي نھ ك ــو كھ كنج ــو چھ راكھ

ى انے منظــر نــو، اهنــا اهنــا appearanceappearance نــو خيــال نھ راكھتــا هــوئي، اهما كنجــوسي كــرتا هــوئي، تــو يھ  نــو خيــال نھ راكھتــا هــوئي، اهما كنجــوسي كــرتا هــوئي، تــو يھ 
أ
ويپــاري شخــص اهنــا مــر�

ُـرانا پهنــے تــو جھ نا ســاتھے  meetingmeetingچھے يھ سگلــو چھے يھ سگلــو markmark كــرے چھے، انے ايم  كــرے چھے، انے ايم 
پ�
ُـرانا پهنــے تــو جھ نا ســاتھے   واسطے جــائي انے جــوتا 
پ�
كــوئي كــوئي business meetingbusiness meeting واسطے جــائي انے جــوتا 

خــرة نا 
ْ
 مثــل پــوتاني ذات پــر كنجــوسي كــروا نا سبــب اهنے يھ business dealbusiness deal بھــي فــوت تھئي جــائي چھے بھــي فــوت تھئي جــائي چھے، تــو اے اْ

ْ
 مثــل پــوتاني ذات پــر كنجــوسي كــروا نا سبــب اهنے يھ بني ســكے كھ اْ
ْ
بني ســكے كھ اْ

ويپــار نا قصــد سي حــسين ني مجالــس مــا حقــيقي علم نا طلــب مــا حــاضر تھــانار لوگــو! تميں سگلا تمــاري ذات سي سخــي تھئي 

ــا  ــدا تعــالى ني راه م ــال نے خ ــارا م ــاس پهني نے، تم ــزان انے اشجــان نا لب ــنواري نے، اح ــر نے س ى انے منظ
أ
ــر� ــارا م نے، تم

 مثــل ني مجالــس مــا حــاضر تھــاؤ چھــو، تــو بيــان نا كــرنار صاحــب نے 
ْ
خــرچي نے پــورے پــوري اهبــة انے اســتعداد نا ســاتھے اْ

 مثــل حقــيقي علم نــو فائــدة ليــوا نے 
ْ
 مثــل خــرچي نے اْ

ْ
 مؤمــن پــوتاني ذات سي سخــي تھئي نے، اهنــو مــال اْ

ْ
ايم تھــائي چھے كھ اْ

پي دئيے"11.
ْ
پي دئيے! گھنــو زيادة اْ

ْ
حــاضر تھيــا چهے، تــو هميں اهنے گھنــو زيادة اْ

10    المجلس الثاني 1445هـ
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الاجتهاد في كسب الحلال

امير المؤمنين فرماوے چھے:

ُ فِيي دُُنْْيَاَ بِالَا دِِنٍٍي  بَاَرَكَََ اللَّهُ�
الَا

حْْسََنََ الِدِّنََي وََالُدُّنْْيَاَ إِِذََا اجْْتََمََعََا * 
َ
ُ فِيي دُُنْْيَاَ بِالَا دِِنٍٍيمََا أَ  بَاَرَكَََ اللَّهُ�

الَا
حْْسََنََ الِدِّنََي وََالُدُّنْْيَاَ إِِذََا اجْْتََمََعََا * 

َ
مََا أَ

ــا  ــغير دني ــن ب ــو كھ جھ دي پج
ْ
ــركة نھ اْ ــا ب ــا م ــالى وه دني ــدا تع ــب بهتر وات چھے، خ ــو عج ــائي ت ــع تھئي ج ــوے جم ــن بي ــا انے دي دني

ــو  ــاد ن ــرنار نے جه ــب ك ــو رزق طل ــوئي ت ــع ه ــا جم ــاتھے دني ــن س ــو، دي ــو چھ ــن نا لوگ ــركة نهيں، تارے تميں دي ــوئي، اهما ب ه

ــُـستي نھ كــرو، اپنــا  ثــواب اتنــو مهوٹــو!، رزق طلــب كــرو مؤمــنين‍ ‍ويپــار كــرو ناشــط تھئي نے، نشــاط نا ســاتھے، ويپــار مــا س

جانــو پــر قابــو راكھــي نے حــرص نھ كــرے، دنيــا نا لوگــو حــرص نا موافــق عمــل كــرے چھے، حلال چھــوڑي نے حــرام تــو 

انــڈستري بني ســكے تــو انــڈستري بھــي تھــائي انے ويپــار مــا مؤمــنين ني جماعــة! لازم ســوں چھے - كھ سگلا ويپــار اهنــا هــاتھـ مــا 

ج بھــي ايم{ چھــو تميں بحمــد 
ْ
هــووا جــوئيے، ويپــار مــا ســوداگري كيــوي هــوئي جيم شــاه ســوداگري ايم هتــا زمــان مــا قــديم، اْ

پجــو" 12.
ْ
ه هــوو جــوئيے، ويپــار مــا، انــڈستري مــا تــو خــدا تعــالى سگلا نے نشــاط اْ

ّ
الله مؤمــنين، انے ايم{ تمــارو ســكّ

المثالين/2 للتجارة الرابحة من اخبار اولياء الله ع م

مولانا علي مولانا علي ع مع م - -

ــرتا  ــان ك س
ْ
ــشكل نے اْ ــر م ــول الله ني ه ــا انے رس ــاتھـ رهي ــاتھـ نا س ــھ س ــو هميش ــاتھـ، ت ــع ناس ــول الله صل ــنين ع م رس امير المؤم

رهيــا، رســول الله نا بــرادر تھئي نے هــر فضــل مــا برابــر تھئي نے رهيــا، بــرادر تھئي نے برابــر تھئي نے رهيــا، شــان تــو 

م، تارے عماد الديــن صاحــب فرمــاوے چھے:
ْ
علىحــدة تھــي مگــر رهيــا اْ

مََْلِِ مََْلِِإِِهَُُنَّ وََامُُلصْْطََفَىى امُُلخْْتََارُُ فِيي * شِِيََمِِ امََلجْْدِِ عََدِِلَاَي مَحْ� إِِهَُُنَّ وََامُُلصْْطََفَىى امُُلخْْتََارُُ فِيي * شِِيََمِِ امََلجْْدِِ عََدِِلَاَي مَحْ�

محمد المصــطفى انے اميرالمؤمــنين علي المــرتضى بيــوے مجــد ني شيم مــا، مجــد ني خصلتــو مــا، ايــك محمــل نا بے عديــل چھے، 

ين الهــيين اوپــر، هــوے بشر نا درميــان ســوں شــان سي رهے چھے، كھ 
َ
بيــوے همشــان چھے، خــدا تعــالى ني صلــوات بيــوے مقــامَ

11    المجلس الثاني 1444هـ

12    المجلس السادس 1424هـ
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اعلى مــا اعلى هــر مقــام، حلم، كــرم، فضــل، احســان، مســاواة كھ جھ لوگــو مســاواة نے گهني ترجيــح دئي نے كهے چھے، 

ــت  ــائي چھے تھ وق ــر تھ ــا ظاه ــة م ــة نا حال پ بشري
ْ
ــت اْ ــو جھ وق ــاواة، ت ــان مس ــوئے، تارے بشر نا درمي ــووي ج ــاواة ه كھ مس

پ كناســة نا بازار كوفــة 
ْ
وے چھے كھ  اْ

ْ
پ ني شــان مــا ذكــر اْ

ْ
كيــوي مســاواة كــري نے بتــاوے چھے، اے خردمنــدو! ديكھــو! كھ  اْ

پ نے سگلا يھ خليفــة المســلمين مــانے 
ْ
وي چكي چھے، انے اْ

ْ
پ ني طــرف خلافــة اْ

ْ
مــا امير المؤمــنين چھے، مگــر جھ وقــت اْ

پ ناغلام نے ســاتھے لئي نے سِِــدهارے چھے، ايــك ويپــاري نا 
ْ
پ ســوں كــرے چھے؟ تــو كناســة نا بازار مــا اْ

ْ
چھے، تھ عرصــھ مــا اْ

ــص  ــے بے قمي ــر جئي نے كهے چھے كھ من ــنچے چھے، تھ ني دكان پ ــل نا كپڑا وي ــاري يھ مث ــنچے چھے، يھ ويپ ــص وي ــاں، يھ قمي يه

ــا  سرے اتن
ْ
ــو اْ ــص، ت ــا درهم نا بے قمي  اتن

ْ
ــرے چھے، اْ ــرّّر ك ــة مق ــوتے اهني قيم پ پ

ْ
ــا، اْ ــا درهم م ــا، اتن ــھ م ــا روپي ــوئے چھے اتن ج

 تــو امير المؤمــنين تشريــف لايا 
ْ
پ نے ديكھا علي نے كھ اْ

ْ
ٹھــي نے كھــڑا تھئي گيــا، اْ

ُ
درهم نا هــووا جــوئيے، وه ويپــاري تــو اُ

ــدو نهيں،چلا  ــاس سي لي ــا پ ــا، اهن ــدهاري گي ــاں سي س ــنين وه ــو امير المؤم ــوا لاگا، ت ــظيم دي ــر! اهني تع ــاري دكان پ م

 تــو 
ْ
گيــا، پدهــاري گيــا، كئي ليتــا نتھــي، خريــدتا نتھــي، بيجــي دكان پــر جــائي چھے، وهــاں بھــي ويپــاري پهچــاني گيــا كھ اْ

پ نتھــي 
ْ
پ جھ چاهــو تھ  ميں عــرض كــروں، اْ

ْ
ٹھــي نے كھــڑا تھئي نے تعــظيم ديــوا لاگا پدهــارو، اْ

ُ
مــولى چھے، علي چھے، اُ

ليتــا، نھ  وهــاں سي چلا جــائي چھے انے تيجــي دكان پــر پدهــارا، وهــاں ايــك نوجــوان بچــھ تھــا، اهنے هجــي كئي خبر نهيں 

ــھ   بچ
ْ
ــوئے، اْ ــايا ه  نے بيٹھ

ْ
ــوئے انے اْ ــا ه ــر گي ــا تھ كئي باه ــوئے مهوٹ ــك ه ــا، دكان مال ــب چھے يھ دكان م ــون صاح  ك

ْ
كھ اْ

پ، نكالي 
ْ
ــو اْ  ل

ْ
ــو، اْ ــو  -كھ ل ــا، ت ــا درهم م ــوئے چھے اتن ــص ج ــے قمي ــھ نے، كھ من  بچ

ْ
ــنين اْ نے، تارے اهنے كهے چھے امير المؤم

پ يھ قيمــة فرمــاوي تھــي تھ مثــل، تھ مثــل نا قميــص بے قميــص لئي نے غلام ســاتھے هتــا 
ْ
يا، بے قميــص خريــدا، اْ

ْ
نے لئي اْ

 بے قميــص مــا سي تمنے جھ پســند هــوئے تھ لئي لــو انے جھ باقي رهے 
ْ
تھ نے فرمــاوے چھے كھ - غلام! اے مــارا غلام! تميں اْ

 مثــل نــوازي لے چھے، انے ايم خيــال فرمــاوے چھے 
ْ
تھ ميں پهني لئيــس، عجــب شــان چھے ديكھــو! مــولى غلام پوتانــو تھ نے اْ

 بے چــارو غلام نے توكــون اپــاوے؟
ْ
كھ ميں تــو چــاهے تھ پســند كــري نے لئي ســكوں چھــوں مگــر اْ

سيدي حسن بن نوح سيدي حسن بن نوح قسقس - -

پ 
ْ
پ ني تجــارة گهني واســع اْ

ْ
ســيدنا علي شمــس الديــن اهني نســل مــا سي چھے، كــوني نســل؟ حســن بــن نــوح ني نســل مــا اْ

پ نا 
ْ
پنــو ويپــار پھيليلــو، اْ

ْ
لِِــك التجــار التجــار نام پــاڑتا، اتنــو مهوٹــو ويپــار هنــد مــا، يمــن مــا، مكــة مــا، مصر مــا، شــام چــو طــرف اْ

َ
مَ
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پے، مواســاة كــرے، هــر حاجتمنــد ني حاجــة تمــام كــرتا، 
ْ
ب�ِـر نا اعمال بھــي دعــوة نا گهنــا لوگــو پــر، سگلا نے جمارے، كپڑا اْ

وے يھ سگلا نے جماڑتا".
ْ
وے تھ وقــت مهاجرين جھ حضرة مــا اْ

ْ
 شهــر رجــب، شــعبان، شهــر رمضــان نا مهينھ اْ

ْ
 - اْ

ً
خصوصــاً

مساعي الداعي الاجل الفاطمي سيدنا عالي قدر مفضل سيف الدين ط ع

الداعي الاجل سيدنا طاهر سيف الدين رض فرماوے چھے -

رُُِـص�وا عََـَل�ى صِِفٍٍــن�  ـَج�ّ�تِّارََاتِِ عََالِِةًًــي�، وََلَاَ تَقَْْتََ ُـخ�ّ�دُّولِِ ــف�ي صُُــن�وفِِ ال  مُْْـك� ــف�ي ال نُْْـك� هِِمََمُُ رُُِـص�وا عََـَل�ى صِِفٍٍــن� "لِِتََ ـَج�ّ�تِّارََاتِِ عََالِِةًًــي�، وََلَاَ تَقَْْتََ ُـخ�ّ�دُّولِِ ــف�ي صُُــن�وفِِ ال  مُْْـك� ــف�ي ال نُْْـك� هِِمََمُُ "لِِتََ
ـَه�ا تَاَلِِةًًــي�" رََْـخ�ى لَ

ُ
نُِِـك� الأُ تََ

ْ
ـَج�ارََةٌٌ فََلْ ـَس�اعِِدْْكُُمْْ تِ ـَه�ا، لْْــب� إِِذََا مْْــل� يُ دٍٍِـح� مِِنْ ـَه�ا تَاَلِِةًًــي�"وََا رََْـخ�ى لَ

ُ
نُِِـك� الأُ تََ

ْ
ـَج�ارََةٌٌ فََلْ ـَس�اعِِدْْكُُمْْ تِ ـَه�ا، لْْــب� إِِذََا مْْــل� يُ دٍٍِـح� مِِنْ وََا

ٹھــوا واسطے تمــارا ارادة بلنــد راكھــو، فقــط كــوئي ايــك قسم نا ويپــار كــروا پــر كفايــة نھ 
ُ
فحــوى - تميں قسم قسم نا ويپــار نے لئي اُ

كــرو، كيم كھ ايــك قسم نا ويپــار مــا اگــر تمنے فائــدة نھ تھــائي تــو بيسرا قسم نا ويپــار مــا فائــدة تھــاسے.  13

الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين رض فرماوے چھے - 

 سََاعََةًً"
الَا

ِ شُُغْْلٍٍ يَوَْْمًًا، بَلَْْ وََ
حََدٌٌ بِغََِ�يْرِ

َ
لِِْسْْ أَ  يَجْ�

الَا
 سََاعََةًً""اِِشْْتََغِِلُوُا بِاِلِتِّجََارََةِِ وََاصِِّلنََاعََةِِ، وََ

الَا
ِ شُُغْْلٍٍ يَوَْْمًًا، بَلَْْ وََ

حََدٌٌ بِغََِ�يْرِ
َ
لِِْسْْ أَ  يَجْ�

الَا
"اِِشْْتََغِِلُوُا بِاِلِتِّجََارََةِِ وََاصِِّلنََاعََةِِ، وََ

فحــوى - تميں ويپــار سي انے صناعــة نا شــغل سي شــغل دار تھــاؤ، كــوئي ايــك شخــص بھــي كام بــغير نيــورا ايــك دن بھــي بيٹھــا 

نھ رهے، ايــك گهــڑي بھــي نهيں. )صناعــة: هنر، كاريگري، انــڈسٹري( .14

الــداعي الاجــل ســيدنا محمد برهــان الديــن رض ١٣٩٩هـــ مــا ""الملــتقى الفاطمــي العلمــيالملــتقى الفاطمــي العلمــي" " قــائم فرماويــو -مؤمــنين نے شريعــة 

غــراء سي وابســتھ كيــدا، انے امــور اقتصاديــة  نا اصــول نے محکــم فرمــاي - مؤمــنين نے ربا ناکیچــڑ سي پــاك تھــاوا طــرف 

پ مــولى ايــك بيــان مبــارك مــا خير خــواهي كــرتا هــوا فرمــاوے چھے-
ْ
دعــوة فرمــاوي، اْ

"مؤمــنین میں تمــارو باوا چھــوں، شــفیق چھــوں، ناصح امین چھــوں، تمــارا دل مــا مــاري جــتني محبــة چھے ا هنــا سي 
ــائي؟ يا  ــركة نھ تھ ــا ب ــار م ــدو نا ويپ ــا فرزن ــھ اهن ــاهے ک ــوئي باوا ایم چ ــو بھلا ک ــارا واسطے چھے، ت ــا تم ــارا دل م ــة م گھني زيادة محب

13 روضة هدايات 2

14  روضة هدايات 2
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وے؟ میں تمنے وياج سي دور رھوانــو كهــوں چھــوں - یھ واسطے نــہیں کــھ تمــارو ويپــار كم تھــائي 
ْ
اهنــا فرزنــدو پــاسے دولــة نھ اْ

بلكــھ اهنــا سي تمنے بــركة زيادة تھــائي".

الداعي الاجل سيدنا مفضل سيف الدين ط ع فرماوے چهے -

"انے خيــال راكھجــو كھ كــوئي دن بھــي حــرام نــو ويپــار نھ كرجــو، وياج نــو كام كــوئي بھــي نھ كرجــو، كــوئي چــوري 
پسے - باواجي صاحــب مــولى فرمــاؤتا كھ 

ْ
پسے تمنے بــركة بــركة اْ
ْ
نــو كام نھ كرجــو جيم برابــر كــروو جــوئيے تيم كرســو تــو خــداجيم برابــر كــروو جــوئيے تيم كرســو تــو خــدا تعــالى تعــالى تمنے بــركة بــركة اْ

كــوئي سروس كــرتا هــوئي، Job كــرتا هــوئي، اهنے Business Minded كــري ديجــو، Industry بھــي امكان هــوئي، ناهني 

جــتني امكان هــوئي كرجــو" .15

مٍٍ دََ�رََِـثة" ني نهضــة جــاري فرمــاوي - تاكھ مؤمــنين پــوتانا وپیــار مــا نمــو  ـَع� كُْْـش�رََانُُ نِ مٍٍ دََ�رََِـثة ـَع� كُْْـش�رََانُُ نِ قــا مــولى ط ع يھ ســنة ١٤٤٠ هـــ مــا "
ْ
اْ

وے  - یھ واسطے نادر رقم عنايــة فرمــاوي.
ْ
لاوے انے جھ مؤمــنين service مــا چھے یھ سگلا ويپــار طــرف اْ

الخاتمة

ــاكلة سي  ــك ش ــي سكھاوے چهے انے اي ــاملات بھ ــاتھے مع ــادات نا س ــن نے عب ــاء چھے، جھ مؤم ــحاء - بيض ــن سم ــو دي اسلام ن

يــو چھے، لاسيما تجــارة مــا ايــك مؤمــن كئي طــرح ٹــوپ پــر  پهــنچے انے مؤمــن نــو تجــارة 
ْ
معــاملات نے عبــادة مــا شمار كــروا مــا اْ

رابحــة تھــائي اهنــا واسطے اوليــاء الله ع م ني مســاعي جليلــة چھے، الــداعي الاجــل الحــي المقــدس ســيدنا محمد برهــان الديــن 

رض فرمــاوے چھے - 

نے سگلا  كھ  باز  كنــھ  كھ  كيــوا  مــا  ويپــار  يھ،  حــدود  يھ  فــضلاء  دعــاة  كــوئے؟  لگايا،  پــر  ويپــار  نے   "مؤمــنين 
هراوي دے".

خــدا تعــالى الــداعي الاجــل ســيدنا عــالي قــدر مفضــل ســيف الديــن ني عمــر شريــف نے قيامــة نا دن لــگ دراز انے دراز كرجــو 

مين!
ْ
- اْ

144615هـ يوم عرس المولى الاجل سيدي حسن فير الشهيد قس
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اهداف المذاكرة

 مذاكرة نا اخير ما مؤمنين مشتركين ما يلي چھـ/6 اهداف حاصل كرسے:
ْ
اْ

• ن مجيد انے اولياء الله ع م نا بے/2 بيان سي استبصار كري نے »household budget«كروا ني تعليم،	
ْ
قرا

• ولياء الله ع م نا بے/2 بيان سي ترغيب،	
أ
خير ما خرچوا طرف �

• طيب العيش واسطے انفاق ما اقتصاد ني توجيھ،	

• ٹھـ/8 دنيوي فوائد انے سات/7 ديني فوائد ني تعيين،	
ْ
ميزانية سبب ا

• ميزانية نھ كروا سبب چهـ/6 نقصان ني تعبير،	

• Household budget واسطے چار/4 خطوة  ني تفصيل.	

همية التدبير في حياة المؤمن
أ
�

خدا تعالى قران مجيد ما فرماوے چھے:

نََا بَيََنَ ذََلِكََِ قََوََاما  وََكَا
ْ
واْ ُ  وََلَمَ يَقَ�تُرُ

ْ
 لَمَ يُسُِرِفُُواْ

ْ
نفََقُُواْ

َ
نََي إِِذََآ أَ ِ

�
نََا بَيََنَ ذََلِكََِ قََوََاماوََٱلَّذِ  وََكَا

ْ
واْ ُ  وََلَمَ يَقَ�تُرُ

ْ
 لَمَ يُسُِرِفُُواْ

ْ
نفََقُُواْ

َ
نََي إِِذََآ أَ ِ

�
وََٱلَّذِ

"مؤمــن كــون كهــوائي كھ جھ سگلا انفــاق كــرے چھے مــال خــرچے چھے تھ وقــت اسراف نهيں كــرتا انے كنجــوسي بھــي نهيں 

ــرتا وچگالے چلے چھے" ك

رام ني زندگــي گــذاروانے يھ واسطے موعظــة حســنة فرمــاوے چھے - وچگالے رســتھ بتــاوے چھے 
ْ
هــداة كــرام ع م مؤمــن نے اْ

جے لوگــو دنيــا مــا كھونچــائي  گيــا چھے مــال كماوا مــا، قــرض سي بچــوا مــا الــگ الــگ تــدبيرو كــرے چھے- 
ْ
يھ ســوں كھ تــدبير كــروو. اْ

المذاكرة الثالثة/3 

Household BudgetingHousehold Budgeting
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extreme طــرف چلا جــائي چھے انے خســارة مــا واقــع تھــائي چھے.

امير المؤمنين ص ع  فرماوے چھے - 

َ نََفْْسِِهِِ  َلِّيي بََ�يْنَ تٍٍا: فََسََاعََةٌٌ فِِيهََا يُُنَاَجِيي رََهَُُبَّ، وَسَََاعََةٌٌ فِِيهََا يَرَُُمُُّ مََعََاشََهُُ، وَسَََاعََةٌٌ �يُخَ ثُُ سََاعَا مُُؤْْمِِنِِ ثَالَا
ْ
َ نََفْْسِِهِِ "لِلِْ َلِّيي بََ�يْنَ تٍٍا: فََسََاعََةٌٌ فِِيهََا يُُنَاَجِيي رََهَُُبَّ، وَسَََاعََةٌٌ فِِيهََا يَرَُُمُُّ مََعََاشََهُُ، وَسَََاعََةٌٌ �يُخَ ثُُ سََاعَا مُُؤْْمِِنِِ ثَالَا
ْ
"لِلِْ

مُُْلُُ" لُُّ وََيَجْ� ِ تَِ�لَذَّهََِا فِِيمََا �يَحِ   َ مُُْلُُ"وََبََ�يْنَ لُُّ وََيَجْ� ِ تَِ�لَذَّهََِا فِِيمََا �يَحِ   َ وََبََ�يْنَ

مؤمن واسطے تين/3 ساعات چھے -تين/3 حصة ما اهنا وقت نے تقسيم كرے -

	1 ايك گهري ما اهنا رب ني عبادة كرے،.

	2 ايك گهري ما پوتانا معاش نا امور نے درست كرے،.

	3 ايك گهري ما جھ مثل لائق تھائي يھ مثل حلال سي لذة لے،.

{ حديــث شريــف 
ْ
مؤمــن ني زندگــي حيــاة طيبــة تھــائي، ســكون ني نكلــے انے تمــام امــور مــا balanced هــوئي يھ واسطے اْ

مشــعل راه چھے-وقــت، مــال انے بيسرا امــور مــا تــدبير كــرے اهنــا واسطے هدايــةچھے،

 يھ{ مثل رسول الله صلع فرماوے چھے-

"ادَْْلتَّبِِيُرُ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ""ادَْْلتَّبِِيُرُ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ"

پ سكھاوے چھے كھ مؤمــن   planning كــرے تــو عيــش انے 
ْ
فحــوى - planningكــروو زندگــي نــو اردهــو حصــة چھے، اْ

ســكون سي زندگــي بسر كــري ســكے چھے.

 مــال مــا financial planning كرووگهنــو{ ضروري چھے. تــو 
ً
زندگــي نا تمــام aspect مــا تــدبير كــروو ضروري چھے، خاصــةً

جے اپنے household budgeting پــر مخــتصر ذكروكــرئيے جھ نا سي ايم واضح تھــائي كھ budgeting واسطے ولي الله كــتني رغبــة 
ْ
اْ

دلاوے چھے انے يھ كــروا سي مومــنين نے كتنــا فوائــد حاصــل تھــائي چھے financial stability ملے چھے انے قــرض ديــن مــا جــاوا 

سي دور رهے چھے.
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ماهية الميزانية العائلية

هوے اپنے ايم سؤال تھائي كھ ميزانية عائلية “household budget” سوں چھے؟ انے يھ كروو سوں كام ضروري چھے؟

امير المؤمنين مولانا علي ع م فرماوے چھے:

مََْعُُ وََفِِيمََا تُُنْفِِْقُُ"
�تَجْ

قََصْْدِِ فِِيمََا 
ْ
مََْعُُ وََفِِيمََا تُُنْفِِْقُُ""عََلَيَْكََْ بِاِلْ

�تَجْ
قََصْْدِِ فِِيمََا 

ْ
"عََلَيَْكََْ بِاِلْ

فحوى - تميں جھ چيز جمع كرو چھو انے خرچو چھو -اهما وچگالے عمل كروو تماراپر واجب چھے.

    balance رهــوو. اپنــا مــال مــا balanced شكاره كــرے چھے كھ » قصــد« يــعني وچگالے
ْ
قــول مبــارك اپنے budget ســوں چھے يھ اْ

ْ
اْ

سمان سي پــاني نازل تھــائي چھے 
ْ
اعتــدال كــروو. دنيــا مــا اپنے ديكــھئيے تــو هــر چيز مــا اعتــدال balance چھے جيم water cycle مــا اْ

سمان طــرف جــائي چھے جھ جگــھ مــا جتنــو پــاني جــوئيے وهــاں يھ حســاب سي موكــو چھے، اهما 
ْ
انے پاچھــا cycle پھيري نے اْ

ؤتے انے كم هــوتے تــو پــوري زمين صحــراء بني جــاتے.
ْ
اعتــدال چھے اگــر دريا مــا زيادة پــاني هــوتے تــوزمين نظــر{ نھ اْ

رسائل اخوان الصفا ما الامام احمد المستور ع م فرماوے چھے -

لَمٌٌَ صََغِِيٌرٌ" لَمٌٌَ صََغِِيٌرٌ""إِِنََّ الِإِنْسََْانََ عَاا "إِِنََّ الِإِنْسََْانََ عَاا
 universe  نو miniature  چھے

ْ
فحوى - تحقيق انسان چھوٹو  عالم چھے-اْ

ــب كم  ــوا نا سب ــون نھ پهنچ ــدي چھے انے يھ خ ــدبير كي ــنچے اهني محكم ت ــون په ــرف خ ــو ط ــر عض ــان نا ه ــالى يھ انس ــدا تع خ

وےچھے. 
ْ
ــو اْ ــب بيماري ــاوا نا سب ــارے تھ وده

 يھ{ مثــل انســان ني زندگــي مــا اهنــو مــال تمــام امــور طــرف تقديــر موافــق balanced way مــا پهــنچے يھ ضروري چھے.  مــال 

هم حصــةچھے تاكھ اهني زندگــي مــا balance رهے.
أ
ني صحــة واسطے budget تيــار كــروو زندگــي نــو �

budgeting   واسطے ايم كهے چھے -
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BudgetingBudgeting is the process of creating financial stability and making a financial plan to balance your 
income and expenses over a period.
Household budgeting is a plan on how a household’s income should be spent in order to provide for the 
household’s needs without incurring any debts or deficits.

 Budget  كــروا سي ايم معلــوم تھــائي چھے كھ اپنے مھينــھ مــا كتنــو كمايــو انے   كهاں خرچــو تھــائي چھے انے اهنــا بعــد اپنــا خرچــاؤ 

نے balance كــري ســكيئے چھے  تاكھ زيادة خرچــو  نھ تھــائي انے financial stability رهے، دََيــن قــرض مــا نھ چلا جيئے. 

Household budget كــروا سي اپنــا bills وقــت پــر اداء تھئي جــائي، اپنــا فرزنــدو نا تعــليم واسطے savings كــري ســكيئے انے 

ــوئي. ــود ه ــي رقم موج ــت واسطے بھ emergency نا وق

Dave Ramsay famous economist كهے چھے:

"A budget is telling your money where to go, instead of wondering where it went."

صل  هذا الموضوع من بيان اولياء الله ع م
أ
�

ج نا زمــان مــا سگلا دنيــا لوگــو household budget كــروا نــو كھے چھے. خــدا تعــالى قــران مجيــد مــا فرمــاوے چھے كھ انفــاق كــرو، 
ْ
اْ

يــة شريفــة مــا فرمــاوے چھے:
ْ
اسرافي نھ كــرو اهنــا درميــان ق�ِـوام انے ثبــات حاصــل تھــاسے.  بيجــي اْ

�يََٰشَّلطِِٰيِنِ" �يََٰشَّلطِِٰيِنِ" ٰنََ ٱٱ  إِِ�وَٰخ
ْ
نُاوُٓٓاْ ٰنََ مُُلبََذِِّرِِينََ كَا  إِِ�وَٰخ
ْ
نُاوُٓٓاْ  تُُبََذِِّر تَذِِبرًًيا إِِنََّ ٱٱمُُلبََذِِّرِِينََ كَا

الَا
بَِِسَّليلِِ وََ  تُُبََذِِّر تَذِِبرًًيا إِِنََّ 
الَا

بَِِسَّليلِِ وََ هَُقَّۥُۥ وََ وََٱٱمِِلسكِِيَنَ وََمِِلسكِِيَنَ وََٱٱنََب نََب ٱٱ ٰ حََ هَُُقَّلقُُربَىٰ� ٰ حََ "وَءَََاتِِ ذََا "وَءَََاتِِ ذََا ٱٱلقُُربَىٰ�

امير المؤمنين ع م  تنبيھ كرتا هوا فرماوے چھے -

خِِرََةِِ، 
آ

افٌٌ، وََهُُوََ يَرَْْفََعُُ صََاحِِبََهُُ فِيي الُدُّنْْيَاَ وََيََضََعُُهُُ فِيي الْآ َ ِ حََقِِّهِِ تََبْذِِْرٌٌي وََإِ�سْرَ
مََالِِ فِيي غََ�يْرِ

ْ
 وََإِنََِّ إِِعْْطََاءََ الْ

الَا


َ
خِِرََةِِ، "أَ

آ
افٌٌ، وََهُُوََ يَرَْْفََعُُ صََاحِِبََهُُ فِيي الُدُّنْْيَاَ وََيََضََعُُهُُ فِيي الْآ َ ِ حََقِِّهِِ تََبْذِِْرٌٌي وََإِ�سْرَ

مََالِِ فِيي غََ�يْرِ
ْ
 وََإِنََِّ إِِعْْطََاءََ الْ

الَا


َ
"أَ

" ِ "وََيُُهِِينُُهُُ عِِنْدََْ اللَّهِ� ِ وََيُُهِِينُُهُُ عِِنْدََْ اللَّهِ�
فحوى - هشيار! مال نے اهنا غير حق ما خرچوو تبذير انے اسراف چھے- يھ خرچوو اهنا صاحب نے تو دنيا ما رفع 

خرة ما اهنے گراوي ديسے، خدا تعالى نا نزديك اهنے ذليل كرسے.
ْ
كري ديسے مگر اْ

ؤسے-
ْ
رسول الله صلع فرماوے چھے كھ قيامة نا دن مؤمن نے چار/ 4 سؤال كروا ما اْ
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• اهنا عمر سوں چيز ما صرف كيدو؟	

• اهنا جسم نے كئي طرح استعمال كيدو؟	

• اهنو مال كئي طرح كمايو انے سوں چيز ما خرچو؟	

• همار ي محبة نو سؤال كرسے - هميں كون اهل البيت ع م 	

ّـا تھئي جــائي تاكھ اهنے خبر هــوئي يھ اهنــا 
ن�
 كلمات نورانيــة سني نے مؤمــن پــوتانا مــال نے كيم خــرچسے اهنــا واسطے يھ چوك

ْ
اْ

مــال نے حلال سي كمايــو چھے، خير نا كامــو مــا خــرچ كيــدا انے اسرافي نا گنــاه سي دور چھے.

الداعي الاجل سيدنا طاهر سيف الدين رض تين/3 قسم نا لوگو ني ذكر ما فرماوے چھے:

نا باقي راكھے يھ گهنــو محمــود 
ْ
نا خــرچي دے، انے چــار/ 4 اْ

ْ
"گهنــا محمــود كــون كھ ايــك/1 روپيــھ كمائي تھ مــا سي بار/ 12 اْ

م 
ْ
ــوائي، اْ ــر نھ كه نا باقي راكھے، يھ براب

ْ
ــوّّد/ 14   اْ ــرچے انے چ نا خ

ْ
ــوئيے، ايم نھيں كھ بے/2   اْ ــروو ج ــو ك ــد اهن ــوائي، گهنوحم كه

تــو دولــة منــد كهــوائي انے زندگــي فــقير ني مثــل گــزارے، اهني دولــة سي كئي فائــدة نھ لے، تارے هــوے محمــود كــون كھ 

يــو اهنے خــرچي ديــدو، يھ محمودكهــوائي، انے مذمــوم 
ْ
وے اهنے خــرچي دے، جتنــو اْ

ْ
وے، كھ جھ اْ

ْ
جھ نــو حمــد كــروا مــا اْ

مــد جــتني هــوئي اتنــو{ خرچــو، دََيــن كــروا كــرتا 
ْ
جے چــڑهتي چھے دََيــن كــرو، نھ! اْ

ْ
وے تھ كــرتا زيادة خــرچے، اْ

ْ
كــون كھ اْ

بهتر زندگــي گــزارو، دََيــن نھ كــرو، جتنــو هــوئي تھ مــا كفايــة كــرو".

قا رض فرماوے چھے:
ْ
الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين اْ

ــو  ــرچ ن ــر خ ــا{ اوپ ــوئي اهن ــد ه م
ْ
ــتني اْ ــو ج ــرچ ن ــر خ ــا{ اوپ ــوئي اهن ــد ه م
ْ
ــتني اْ ــرو، ج ــرچ زيادة نھ ك ــرتا خ وك ك

ْ
ــرو، اْ ــرچ ك ــر خ ــات براب ــا نفق ــا اپن ــر م "گه

تــري نے، 
ُ
پسے، مگــر تميں فضــول خــرچ كــري نے، كــوئي فيشــن پــر اُ

ْ
budgetbudgetكــرو،كــرو، خــدا تعــالى رازق چھے، رزق خــدا تعــالى اْ

اهــوو نھ خــرچي ناكھــو جھ مــا ضرور هــوئي تھ مــا تــو رهي جــائي انے بــن ضروري چيز مــا خرچــائي جــائي"

پــو، خــدا تعــالى 
ْ
پــو، پــڑوسي نے ياري اْ

ْ
"هــاں يھ ياد راكھــو- پــن ضروري يھ نھ كهــوائي جھ تمــارا بھــائي نے تميں اْ

ــو يھ  ــوں ت پ
ْ
نا اهنے اْ

ْ
ــا سي بے/ 2 اْ ــال م ــارا م ــو م ــي، ت ــي نتھ نا بھ

ْ
ــار/ 4 اْ ــاسے چ ــا پ ــرو كھ اهن ــال ك ــو ايم خي ــوئي ت ــو ه پ

ْ
ــھ اْ ــك روپي اي
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پے 
ْ
پــو چھے، خــدا تعــالى اْ

ْ
پــوں- ايم نھ كهــو، خــدا تعــالى يھ تمنے اْ

ْ
نا رهسے ميں كهاں سي اْ

ْ
مــاري ســعادة چھے، مــارا پــاسے چــوّّد/ 14  اْ

پــو ، تــو خــدا تعــالى نا عبــاد خــدا تعــالى نا عيــال چھے، تــو خــدا تعــالى تمــارو شــكركرے انے رزق 
ْ
چھے انے خــدا تعــالى نا عبــاد نے تميں اْ

تمنے زيادة ملے".

پــو چھے   تــو يھ رزق نے كئي طــرح كماؤســو انے خرچســو 
ْ
مثــل اوليــاء الله ع م مؤمــنين نے سكھاوےچھےكھ رزق خــدا تعــالى يھ اْ

ْ
اْ

ــاتھے  ــدي س ــر عقلمن ــرو، براب ــا واسطے budgeting ك ــو، اهن ــوے واسطے خرچ ــا بي ــن انے دني ــاوے چھے دي ــي بت ــتھ بھ ــو راس اهن

انفــاق كــرو، ايم نهيں كھ كنجــوسي كــرے، تيجــوري مــا بنــد راكھے، مؤمــن نے مــدد كــروا سي كترائي. 

مــال نے صحيــح طريقــة سي كماوي انے خير ماخرچــوو شريعــة نــو عمــل چھے خير نــو عمــل چھے جھ نا سبــب مؤمــن ســكون سي 

ــوش  ــاء الله ع م خ ــرتا اهم كھ اولي ــكے چھے انے سگلا ك ــة سي دور رهي س
ّ
ــرچي مذمّ ــول خ ــكے چھے انے فض ــذاري س ــي گ زندگ

ــا اوليــاء الله ع م نا ارشــادات عاليــة مطابــق عمــل كــرئيے تــو خــدا تعــالى  زيادة رزق عطــاء كــرسے انے دََيــن انے 
ً
تھــائي چھے. تحقيقً

يھ مثــل ني بلاء سي حفاظــة تھــاسے.

مكوّّنات الميزانية

كيــد چھے كيم كھ خير مــا خرچــوو يھ مهوٹــا مــا مهوٹــو 
أ
قــران مجيــد مــا گهني جگــه خير مــا خرچــوا واسطے رغبــة انے ت�

چھے: فرمــاوے  مــا  مجيــد  قــران  تعــالى  خــدا  چھے،   investment

 ُ ُ للَّهُ� ئَةَُُ حَََبَّة وََٱٱللَّهُ�
ْ
ِ سُُنبُُلَةَ مِِّاْ بَنتَََت سََعََب سََنََابِلََِ فِيي �كُلِّ

َ
ِ كََمََثََلِِ حََةٍٍَبَّ أَ ئَةَُُ حَََبَّة وََللَّهِ�

ْ
ِ سُُنبُُلَةَ مِِّاْ بَنتَََت سََعََب سََنََابِلََِ فِيي �كُلِّ

َ
ِ كََمََثََلِِ حََةٍٍَبَّ أَ ٰلَهَُُم فِيي سََبِِيلِِ ٱٱللَّهِ� م�وَٰ

َ
نََي يُنُفِِقُُونََ أَ ِ

�
ٰلَهَُُم فِيي سََبِِيلِِ لَّذِ م�وَٰ

َ
نََي يُنُفِِقُُونََ أَ ِ

�
ثَََلُُ ٱٱلَّذِ ثَََلُُ "مَّ "مَّ

ُ �وَٰسِِٰعٌٌ عََلِِيمٌٌ" ُ �وَٰسِِٰعٌٌ عََلِِيمٌٌ"للَّهُ� عِِفُُ لِمََِن يَشَََآءُُ وََٱٱللَّهُ� ٰ عِِفُُ لِمََِن يَشَََآءُُ وََيُضَُٰ� ٰ يُضَُٰ�

فحــوى - جھ سگلا في سبيــل الله پوتانــو مــال خــرچےچھے اهنــو مثــل دانھ ني مثل چھے كھ جھ دانھ ســات/7 سنبلة نے اگاوے 

پے چھے، خدا تعالى واســع عليم چھے
ْ
چھے هــر ايــك سنبلــة مــا ســو/100 دانھ چھے خــداجھ نے چــاهے اهنے اضعافــا مضاعفــة اْ

يو چھے-
ْ
ايم بيان اْ
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" ِ
افََ فِيي الخَ�يْرِ َ  إِِ�سْرَ

الَا
افِِ، وََ َ َ فِيي الِإِ�سْرَ  خََ�يْرَ

الَا
"" ِ

افََ فِيي الخَ�يْرِ َ  إِِ�سْرَ
الَا

افِِ، وََ َ َ فِيي الِإِ�سْرَ  خََ�يْرَ
الَا

"

فحــوى - اسرافي كــروا مــا فضــول خــرچي مــا كــوئي خير نتھــي انے خير نا كامــو مــا خرچــوا مــا كــوئي اسرافي نتھــي، تــو كــوئي 

ايم نھ كهي دے كھ پھلا اپناگهــر دنيــا نا كامــو واسطے مــال جمــع كــرئيے، budget  كــرئيے، ديــن نا امــور واسطے جھ باقي چھے اهما 

سي كرســو. بيــوے امــور ديــن انے دنيــا مؤمــن ني زندگــي نــو اهم حصــة چھے. ايم مضبــوط عقيــدة نا ســاتھے انفــاق كــرئيے كھ ديــن 

تــو كماوا مــا مــال خــرچي ديســو تــو ديــن چلــو جــاسے انے مــال بھــي كھــوٹي 
ّ

مــا خرچســو تــو دنيــا تــو مــلسے{ مگــر فقــط دنيــا ني لذّ

جاسے.

مولانا ابو ذر الغفاري ع م فرماوے چھے: 

"اجعل المالََ "اجعل المالََ درهميِنِدرهميِنِ: درمًًها في : درمًًها في آخرتِكََِآخرتِكََِ، ودرمًًها فنأقته على ، ودرمًًها فنأقته على عيالِكََِعيالِكََِ""

م كرو انے ايك درهم عيال فيميلي پر خرچ كرو.
ّ

خرة نا واسطے مقدّ
ْ
فحوى - تميں تمارا مال نا بے/ 2 حصة كرو - ايك درهم اْ

ــو  ــان نے اهن پے. انس
ْ
ــو اْ ــاهے اتن ــا چھے جھ نے چ ــاتھـ م ــالى نا ه ــدا تع ــجھيئے كھ رزق خ ــے ايم سم ــا پهل ــر راكھت  نظ

ّ
ــدّ ــان نے م  بي

ْ
 اْ

ــاوے چھے - ــالى فرم ــدا تع ــا خ ــد م ــران مجي ــل ق ــويئے جھ مث ــوؤ ج ــر ه ــالى پ ــدا تع ــو خ ــورو بھوروس ــورے پ پ

ةَِِوَّ ٱٱمََلتِِيُنُ"مََلتِِيُنُ" ةَِِوَّ لقُُ زََّاقُُ ذُُو ٱٱلقُُ زََّاقُُ ذُُو َرَّل َ هُُوََ ٱٱَرَّل َ هُُوََ للَّهَ� "إِِنََّ "إِِنََّ ٱٱللَّهَ�

پے چھے. ايم تصــور راكــھئيے تــو يھ بے وقــوف كهــواسے انے دولــة 
ْ
 تــو ميں مــارا محنــة سي كمايــو چھے. مــارا boss  منــے اْ

ْ
ايم نهيں كھ اْ

چلي جــاسے، مؤمــن پــر لائــق چھے كھ جتنــو رزق ملے اهما خــدا تعــالى نــو شــكر كــرے انے فضــل طلــب كــرے. 

هــوے مــولانا ابــو ذر الغفــاري ع م يھ خــدا تعــالى نــو فضــل كيم حاصــل تھــائي اهنــو راســتھ بتــاوے چھےكھ  يھ رزق نے بے/2 حصّّھ 

مــا تقــسيم كــرو - ايــك ديــن نا امــور واسطے انے ايــك دنيــا نا امــور واسطے. 

هوے ايم سمجھئيے كھ بجٹ كروا نے بے/ 2 چيز ضروري چھے-

expenditure انے income -ھ چھے
ّ
لّ

َ
ايك ميزان )ترازو( weighing scale نا جيم جھ نا 2 پَ
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• پنا goals  نے پورو كروا واسطے كفاية چھے.	
ْ
ھ balance ما چھے تو تمارو budget balanced  كهوائي ، ا

ّ
بيوے پل

• income زيادة چھے انے خرچ كم چھے تو عقلمند چھو، unexpected  خرچاؤ واسطے بھي savings چھے	

• ھ زيادة چھے تو deficit budget  چھے دَين تھاوا ني گنجائش چھے.	
ّ
expenditure نو پل

فوائد الميزانية

ــا  ــال م ــروا سي  م ــٹ ك ــاوے چھے.   بج ــو فرم ــروا ن ــٹ ك ــوا نے بج ــروا نے، اسراف سي بچ ــاق ك ــاء الله ع م انف ــنو كھ اولي اپنے ايم س

balance  رهے چھے.

امير المؤمنين ع م فرماوے چھے:

لََا مََنْْ اقْْتََصََدََ" لََا مََنْْ اقْْتََصََدََ""مََا عَا "مََا عَا
جھ شخص وچگالے تھئي نے چلسے تو محتاج نهيں تھائي.

ــاج نھ  ــرف محت ــوئي ط ــائي انے ك ــرچ تھ ــاتھـ خ ــدي س ــة سي رهے، عقلمن ــال حفاظ ــو م ــروو ضروري چھے تاكھ اپن budget  ك

تھئيے. ديني انے دنيــوي بيــوے امــور واسطے budget كــروو ضروري چھے،

هوے اپنے هوے اپنے budgetingbudgeting كروا نا دنيوي فوائد جانئيے: كروا نا دنيوي فوائد جانئيے:

	1 بجٹ كروا سي ذهن نو سكون ملے چھے،.

	2 پوتانا مال اوپر control هوئي چھے،.

	3 اپنے خبر پرے چھے كھ كتني savings  تھئي چھے، .

	4 Emergency  نا وقت واسطے مال هوئي چھے،.

	5 گهر نا لوگو ساتھے financial matters  نے discuss  كروو سهل تھائي چھے،.

	6 Goals نے set كروا ما سهلائي تھائي چھے،.
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	7 عقلمندي ساتھے decisions  لئي سكئيے چھے،.

	8 اگر قرض ليوو بھي پڑے تو كتنو ليواني گنجائش چھے يھ خبر پڑے،.

هوے ديني امور ما سوں فوائد چھے يھ جانئيے -هوے ديني امور ما سوں فوائد چھے يھ جانئيے -

	1 وے تو اپني واجبات اداء تھئي جائي،.
ْ
زكوة اداء كروا واسطے پهلے سي رقم تيار  تھئي جائي تاكھ  شھر الله المعظم ا

	2 فرزندو ني تعليم مدرسة انے school بيوے واسطے رقم هوئي،.

	3 پوو، نياز كروو اهنا واسطے تدبير كري سكيئے چھے،.
ْ
خير نا كامو جيم مؤمن ني مدد كروو، قرضا حسنا ا

	4 العشرة المباركة ولي الله ط ع ساتھے كري سكيئے،.

	5 الفيض الموائد البرهانية ني رقم برابر اداء كري سكيئے بلكھ پوري نياز كري سكيئے جيم امكان هوئي،.

	6 زندگي ما كم از كم ايك وار ضيافة الشكر كري سكئيے،.

	7  عتبات عالية ني زيارتو واسطے جئي سكيئے،.

ميزانية نھ كرئيے تو سوں نقصان تھاسے ايم كھ -ميزانية نھ كرئيے تو سوں نقصان تھاسے ايم كھ -

	1 ذهن پريشاني ما رهسے،.

	2 دَين ليوا پر مجبور تھئي جوائي چھے،.

	3 Informed decisions نھ لئي سكئيے،.

	4 ؤسے،.
ْ
جھ goals set كيدا چھے يھ حاصل كروا ما مشكلي ا

	5 مال كھاں خرچ تھئي گيو يھ track  راكھوا ما مشكل تھاسے،.

	6 Financial direction  انے stability   نهيں رهے..
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كيفية الميزانية

اپنے budgeting كــروا نا فوائــد انے نھ كــروا نا نقصــان نے ســنا هــوے ايم ســؤال تھــائي كھ budgeting كئي طــرح تھــائي تــو اهنــا 

اوپــر غــور كــرئيے. الــداعي الاجــل الحــي المقــدس ســيدنا محمد برهــان الديــن رض فرمــاوے چھے -

"خرچ كم كروا ما بھي نظام جوئيے ايجمثل ناخون مهوتا تھائي تو كاپوا جوئيے""خرچ كم كروا ما بھي نظام جوئيے ايجمثل ناخون مهوتا تھائي تو كاپوا جوئيے"

 نظر راكھتا هوا اپنے household budget كرتا سكھئيے -
ّ

قول نے مدّ
ْ
اْ

ھ كتنا بھاري يا هلكا چھے اهني معرفة هووي جوئيے ، اهنا واسطے steps  نے follow  كرئيے.
ّ
اپنا بيوے پلّ

Step 1Step 1

قا رض فرماوے چھے -
ْ
الداعي الاجل سيدنا محمد برهان الدين اْ

مد هوئي اهنا{ اوپر خرچ نو budgetbudget كرو كرو""
ْ
مد هوئي اهنا{ اوپر خرچ نو جتني اْ
ْ
""جتني اْ

 business, property rent, salary, اهما  نكالئيے-  يھ  چھے  كــتني  مــا  ســال  انے  مهينــھ  جھ   -  total income ني  فيــملي  اپنــا 

لكــھئيے،  income نے  ملاوي  سگلــو  هــوئي  ؤتــو 
ْ
اْ مــال  سي  جھــاں  جگــھ  الــگ  الــگ   professional work, investment
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Step 2Step 2

" اجعل المالََ " اجعل المالََ درهميِنِدرهميِنِ: درمًًها في : درمًًها في آخرتِكََِآخرتِكََِ، ودرمًًها فنأقته على ، ودرمًًها فنأقته على عيالِكََِعيالِكََِ""

هوے بيجو step يھ كھ جھ تمارا goals چھے   اهنے چهـ/ 6 امور ما تقسيم كرو -

•	 DeeniDeeni - khumoos, Vajebaat
•	 HousingHousing - house maintenance, kitchen utilites, 
•	 FoodFood - groceries, dining
•	 LivelihoodLivelihood
•	 EducationEducation - school college fees
•	 HealthHealth - medial checkup, leisure

ؤسے. اگــر كــوئي سبــب سي قــرض ليــدو چھے تــو جھ category مــا ليــدو چھے اهما 
ْ
پ ني ضروري اشــياء اْ

ْ
 مثــل تمــام category مــا اْ

ْ
 اْ

لكــھئيے جيم تعــليم واسطے قــرض اداء كروو.

 بجــٹ كــروا مــا 
ْ
تمــام گهــر نا لوگــو ســاتھے بيٹھــي نے كيــا category  مــا كتنــو بجــٹ راكھــوو جــوئيے يھ discuss كــرے  تاكھ سگلا اْ

ســان تھــائي چھے انے كونســا area  مــا 
ْ
 مثــل كــروا سي financial plan بنــاوو اْ

ْ
ســاتھے هــوئي انے پــوتاني responsibility  نے سمجھے.اْ

 expenses نا سبــب inflation كــري سكائي. ايم بھــي خيــال راكھــوو جــوے كھ  identify زيادة جــوے انے كهاں كم جــوئيے  يھ

ودهي ســكے چھے تــو اهنــو margin بھــي راكــھئيے.
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Step 3Step 3

 مََآ 
الَّا

ُ نَسًًفا إِِ  يُكََُلِّفُُِ للَّهُ�
الَا

 ُ آ ءََاتَىَٰٰهُُ للَّهُ� ُنفِِق ذُُو سََعََة مِِّن سََعََتِِهِِ وََمََن قُُدِِرََ عََلَيَهِِ رِِقُزُهُُٱ فََليُُنفِِق مَِِمَّ  مََآ "�لِيُ
الَّا

ُ نَسًًفا إِِ  يُكََُلِّفُُِ للَّهُ�
الَا

 ُ آ ءََاتَىَٰٰهُُ للَّهُ� ُنفِِق ذُُو سََعََة مِِّن سََعََتِِهِِ وََمََن قُُدِِرََ عََلَيَهِِ رِِقُزُهُُٱ فََليُُنفِِق مَِِمَّ "�لِيُ
ُ بَعَدََ عُُسر يُسُرا" ُ بَعَدََ عُُسر يُسُرا"ءََاتَىَٰٰهََا سََيََجعََلُُ للَّهُ� ءََاتَىَٰٰهََا سََيََجعََلُُ للَّهُ�

پو چھے. خدا تعالى يھ كوئي نفس 
ْ
فحوى - جھ نا پاسے سعة مال چھے يھ اهنا قدر موافق خرچو كرے جھ نا پاسے سعة مال چھے يھ اهنا قدر موافق خرچو كرے جھ رزق خدا تعالى يھ اْ

پسے.
ْ
پي، نزديك  ما عسر نا بعد خدا تعالى يسر اْ

ْ
نے اهنا طاقة نا فوق تكليف نتھي اْ

هوے total income  نے total expense  ما سي  subtract  كرئيے .  تين/3 جوابو ما سي ايك جواب هسے -

• وے چھے،	
ْ
Balanced budget - بيوے equal  ا

• پنا  income  كرتا كم چھے،	
ْ
Surplus budget - expense  ا

• پنا  income  كرتا زيادة چھے،	
ْ
Deficit budget -  expense  ا

Step 4Step 4

ٰ بِنََِسِِفكََ ٱٱليََومََ عََلَيَكََ حََسِِيبا"ليََومََ عََلَيَكََ حََسِِيبا" ٰ بِنََِسِِفكََ قرََكِِأ�تَٰبََٰكََ كََ�فَىٰ ""ٱٱقرََكِِأ�تَٰبََٰكََ كََ�فَىٰ
جے تميں كفايةچھو كھ پوتانو حساب كرو

ْ
 فحوى -  تميں تمارا كتاب نے پڑهو، اْ

 مثــل عمــل تھيــو كھ نهيں، 
ْ
 budget  پــر غــور كــرئيے كھ اْ

ْ
خــري مــا اْ

ْ
ايم ضروري چھے كھ budget  نــو track راكــھئيے، مهينــھ نا اْ

 on ــٹ ــرو تاكھ بج ــا اهنے compensateك ــھ م ــا مهين ــو بيج ــي گئي ت ــر زيادة رقم نكل ــا كپرا پ ــھ م مهين
ْ
ــر اْ ــو؟ اگ ــري گي ــرق پ كهاں ف

track   اســتقامة ني حالــة پــر رهے.
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 website يــو چھے. مؤمــنين اهنے تجــارة رابحة ني
ْ
budget  نــو track راكھــوا واسطے budget calculator انے my budget app بنــاوا مــا اْ

 عمــل پــر دائم رهســو تــو{ فائــدة حاصــل تھــاسے. والا پهلا جيم حالــة تھئي 
ْ
 عمــل پــر مســتمر رهے. اْ

ْ
سي downloadكــرے انے اْ

وے چھے خبر نتھــي.
ْ
جــاسے، مــال كهاں جــائي چھے كتنــو اْ

https://tijaaratraabehah.orghttps://tijaaratraabehah.org

الخاتمة

رام انے 
ْ
هــداة كــرام ع م مؤمــنين نا بهبودگــي واسطے سعي فرمــاؤتا رهے چھے تاكھ مؤمــن حيــوة طيبــة پــاك زندگــي بسر كــرے، اْ

ســكون مــا رهے. اپــن ديكھــو كھ budget  كــروا مــا ثبــات، اعتــدال financial balance انے stability ملے چھے تاكھ دََيــن انے 

پريشــاني مــا نھ پــڑي جئيے. ديــن انے دينيــوي سگلــي اميــدو پــوري تھــائي. 

رسول الله صلع مؤمن نے كمالية طرف پهنچوانو راستھ بتاوے چھے -  

ُ على الَنَّائِبََِةِِ، واقَْْلتَّدِِرُُي في العََيْشِِْاقَْْلتَّدِِرُُي في العََيْشِِْ"" ُ على الَنَّائِبََِةِِ، و"اكلمالُُ، كُلُّ اكلمالِِ: التقُُّفهُُ في الِدِّنِِي، والصََّبْرُ� "اكلمالُُ، كُلُّ اكلمالِِ: التقُُّفهُُ في الِدِّنِِي، والصََّبْرُ�

فحوى - پورے پورو كمال تين/ 3 چيز ما چھے - شريعة نو علم حاصل كروو، مصيبة پر صبر كروو انے زندگي ما تدبير كروو.

اقتصــاد انے تــدبير سي خرچــوانا سبــب رهائــش ني اشــياء - غــذاء، شــادي، علاج، فرزنــدو ني تعــليم انے بيسرا تمــام 

ج نا زمــان مــا الــداعي الاجــل ســيدنا مفضــل ســيف الديــن ط ع وارمــوار مؤمــنين نے بهتر زندگــي 
ْ
امــور درســت تھــائي چھے. اْ

گــذاروا واسطے رغبــة دلاوے چھے موعظــة حســنة فرمــاوے چھے، القــرض الحســن مــا كــروڑو رقم عنايــة فرمــاوے چھے مؤمــنين 

ـَه�ا"  نا تحــت  مِْْـه� بِ مُْْـه وََتُزََُكِِّي ـَه�اتُُطََهِِّرُُ� مِْْـه� بِ مُْْـه وََتُزََُكِِّي ني مواســاة واسطے الــگ الــگ schemes جــاري فرمــاوے چھے انے شــھر الله المعظــم مــا " تُُطََهِِّرُُ�

ســان تھــائي.
ْ
خدمــة گــزار نے موكلــے چھے تاكھ مؤمــنين نا ويپــار مــا نظركــرے انے مشكلــو اْ

اپنــا اوپــر واجــب چھے كھ ولي الله ط ع نا هدايــة مطابــق عمــل كــرئيے، schemes انے tools سي فائــدة لئيے، خــوشي سي زندگــي 

گــذارے نے بيجــا نے مــدد كــرئيے.

 مثــل نا باوا شــفيق جھ اپنــا دقيــق انے جليــل امــور واسطے فكــر كــرے چھے يھ مــولى ني عمــر 
ْ
وفي الاخير اپنے دعــاء كــرئيے كھ اْ

مين!
ْ
شريــف نے خــدا تعــالى قيامــة نا دن لــگ دراز انے دراز كــرے - اْ
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اهداف المذاكرة

 مذاكرة نا اخير ما مؤمنين مشتركين ما يلي پانچ/5 اهداف حاصل كرسے:
ْ
اْ

• ويپار ما توسيع واسطے »عقد الشركة » ني اهمية انے چار/4 فوائد ني توضيح،	

• عقد الشركة نا تين/3 انواع )types( انے اهني تفاصيل ني تحصيل،	

• عقد الشركة نا متعلق شريعة نا احكام ني تبيين،	

• Partnership deed ني اهمية ،انے استئذان ني بركة ني تفهيم،	

• عقد الشركة نا متعلق قوانين انے اهنا مكوّنات ني تذكير.	

ماهية عقد الشركة

الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين رض فرماوے چھے : 

ــرے - جھ  ــانے ك ــھ پرم ــان نا تقاض ــة زم ــدات بليغ ــار واسطے تمهي ــوتانا ويپ ــب چھے كھ سگلا پ ــر واج ــنين اسرياء پ "مؤم
تجــارة يھ سگلا ني بــردباري پــر دلالــة كــرے، تجــارة جميعــات اشتراكيــة ني شــاكلة سي كــرے، individual تــو كــرے ج 

مگــر سگلا جمــع تھئي نے تجــارة كــرے. " 16

   businesses- بيــان مبــارك ني روشني مــا انے علم التجــارة نا قوانين مطابق "عقد الشركة" يــعني جيوارے بے/ 2 يا زيادة لوگو 
ْ
اْ

المذاكرة الرابعة/4 

عقد اشرلكةعقد اشرلكة

16   الداعي الاجل سيدنا محمد برهان الدين رض- خطبة جليلة 1388 هـ
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18   المجلس الثامن، 1446هـ

شرعي انے قانــوني تقاضــات مطابــق ملي نے ويپــار كــرے - اهنــا ربح انے خســارة انے تجــارة نا تمــام operations مــا شركة نــو  

agreement كرے.  17

الــداعي الاجــل الفاطمــي ســيدنا عــالي قــدر مفضــل ســيف الديــن ط ع - ويپــار مــا شركة نا فوائــد انے شريــك پــر ســوں لازم چھے 

يھ واضح كــرتا هــوا فرمــاوے چھے - 

 حديــث كھ بــئيرو پانــسلي ني مثــل چھے، يھ حديــث مــا 
ْ
"اے بــرادرو! تميں سگلا ويپــاري قــوم چھــو، رســول الله ني اْ

ويپــار كــرنار واسطے عجــب هدايــة چھے، جھ مثــل بــئيرو - مــرد نا شريــك حيــوة چھے انے يھ پانــسلي ني مثــل چھے، يھ مثــل ويپــار 

مــا مؤمــن نا جھ مؤمــن partner هــوئي يا جھ سگلا يھ مؤمــن نا ســاتھے عمــل كــرتا هــوئي، تــو اهنــا ســاتھـ مؤمــن نے يھ شــاكلة 

ــل اهني  ــع ني مث ــرے چھے يھ ضل ــاتھـ كام ك ــا س ــن partner چھے كھ جھ اهن ــا جھ مؤم ــوئيے، تاكھ اهن ــروي ج ــة ك سي معامل

انے اهنــا ويپــار ني حمايــة كــرے انے اهني هــر چيز ني حفاظــة كــرے انے اهنــا ويپــار واسطے ايــك بكـــتر ني مثــل تھئي جــائي، 

 
أ
ــي� ــر چيز مه ــرو، اهنے ه ــرو، اهنے help ك ــرے چھے تميں اهنے انے اهني ideas نے support ك ــاتھے جھ كام ك ــارا س ــا تم ــار م ويپ

پــو، اهنــا سبــب اهنے كام كــروو سهــل تھــائي، تــو اهنــو فائــدة تمنے { تھــاسے، اهنے انے اهني ideas نے تــوڑي ديســو 
ْ
كــري اْ

ة نهيں راكھــو، اهنــا كامــو ني قــدر نهيں كــرو تــو تميں اهنے ضائــع كــري ديــدا، 
ّ
انے اهني همــة افــزائي نهيں كــرو، اهني عــزّ

اهنے تــوڑي ديــدا، پچھــي كئي طــرح تمــاري، تمــارا ويپــار ني حفاظــة انے حمايــة كــرسے! خــدا تعــالى تمنے سگلا نے ياري انے 

پجــو" .18
ْ
توفيــق اْ

ولياء الله ع م
أ
صل هذا الموضوع من بيان �

أ
�

ــة  ــة واضح كــرتا هــوا - رواي ــزء مــا »باب البيــوع » مــا تجــارة ني اهمي ســيدنا القــاضي النــعمان رض كتــاب دعــائم الاسلام نا بيجــا ج

ــرے چھے: ــان ك بي

17   A partnership is a legal arrangement that allows two or more people to share responsibility for a business. Those partners 
share the ownership and profits, but they also share the work, responsibility, and potential losses. 
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"وــعن جعرِِــف نِِــب محمدٍٍــ )عليــه الســلام( ــنأه ــسأل بعــضََ صأحاــبه عمــا ــصتيرف فيــه، "وــعن جعرِِــف نِِــب محمدٍٍــ )عليــه الســلام( ــنأه ــسأل بعــضََ صأحاــبه عمــا ــصتيرف فيــه، 
فقــال: جعلتُُــ فدــاك، ــنإي كتُُــفف دــيي ــعن التجــارة، قــال: مْْــل� ذلــك؟ قــال: اــظتناري ــهذا فقــال: جعلتُُــ فدــاك، ــنإي كتُُــفف دــيي ــعن التجــارة، قــال: مْْــل� ذلــك؟ قــال: اــظتناري ــهذا 
فِْْـف�كت ــعن التجــارة، والتمسْْــ ــمن  فِْْـف�كت ــعن التجــارة، والتمسْْــ ــمن الأــمر، قــال: ذلــك عأجــبُُ لمــك! تذــهبُُ مأوالُمــك، لا  الأــمر، قــال: ذلــك عأجــبُُ لمــك! تذــهبُُ مأوالُمــك، لا 

فلِِــض اللــه، وافــتحْْ باــب�ك، وابســطْْ بســاطََك، واتــسرقْْز رــب��ك".فلِِــض اللــه، وافــتحْْ باــب�ك، وابســطْْ بســاطََك، واتــسرقْْز رــب��ك".

فحــوى - امــام جعفــر بــن محمد ص ع  يھ ايــك صحــابي نے پونچھــو: تميں تمــارو مــال كئي چيز مــا تصرف كــرو چھــو؟ تــو 

ــوں  ــو س پ يھ پوچھ
ْ
ــو اْ ــدو چھے، ت ــي لي ــاتھـ كھينچ ــارة سي ه ــاوں، ميں تج ــداء تھ ــر ف پ پ

ْ
ــدي كھ ميں اْ ــرض كي ــابي يھ ع صح

پ يھ فرمايــو - عجــب وات چھے، تمــارو مــال ختم تھئي جــاسے، 
ْ
پ نا امــر نا ظھــور نا انتظــار مــا، اْ

ْ
كام؟ تــو عــرض كيــدي كھ اْ

تجــارة سي هــاتھـ نے كھينچــي نھ راكھــو، الله نا فضــل مــا سي طلــب كــرو! تمــارا دروازه نے كھولــو، تمــاري چــادر نے وســتارو، 

انے تمــارا رب سي رزق طلــب كــرو.

 كلام مبارك سي واضح تھائي چھے كھ هر مؤمن نے لازم چھے كھ -
ْ
اْ

پوتانا ويپار نےواسع كروا واسطے اهنے expand and diversify كروا واسطے هميشه تدبير كرتا رھے،  	-

پوتانا دل انے ذهن نا دروازه كهولي نے، comfort zone سي باهر نكلے، 	- 	

انے ويپار ني توسيع واسطے بيجا ويپاريو ساتھے ضرورة مطابق networking انے تعاون كرے،  	- 		

ن مجيد ما سورة المائدة ما فرماوے چھے: 
ْ
خدا تعالى قراْ

عُُدْْوََانِِ"
ْ
ى� الِإِثْمِِْ وََالْ ّ�بِرِّ وََاقّْْلتَّوََى وََلا تََعََاوََنُوُا عَلَى

ْ
ى� الْ عُُدْْوََانِِ""وََتََعََاوََنُوُا عَلَى

ْ
ى� الِإِثْمِِْ وََالْ ّ�بِرِّ وََاقّْْلتَّوََى وََلا تََعََاوََنُوُا عَلَى

ْ
ى� الْ "وََتََعََاوََنُوُا عَلَى

تارے حلال نا ويپــار مــا ايــك بيجــا ســاتھے شركة انے معاونــة كــروا نا سبــب ويپــار مــا بــركة تھــائي چھے، انے مجتمــع نا رفــع 

المســتوى نــو سبــب بنے چھے – حتى كھ يھ حلال سي طلــب كيــديلي روزي نے داعي انے دعــوة ني خدمــة واسطے انے 

مؤمــنين ني بهبودگــي واسطے اســتعمال كــروو يھ حقيقــة ظھــور ني تيــاري كــرؤو چھے.
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ً
فوائد عقد الشركة عامةً

 ايــك بيجــا ســاتھے شركة كــري ويپــار كــروانا گهنــا فوائــد چھے - جھ مثــل رســول الله صلــع فرمــاوے چھے » كثرة الايــدي بــركة« 

 مثــل جــو مؤمــنين سگلا ملي نے مــولانا المنعــام ط ع ني خــوشي مطابــق جميعــات اشتراكيــة نا طــور سي ويپــار كــرسے تــو يــه 
ْ
تــو اْ

سگلا واسطے » بــركة » نــو سبــب بنسے انے اهنــا مــادي فوائــد سي بھــي فائــدة لئي ســكسے مــثلا:

• تجــارة مــا توســيع انے تنميــة واسطے زيادة لوگــو انے جديــد perspectivesملــے - تجــارة ني ســفر مــا جــو ســلا »يــد واحــد« 	

تھــي نے ســي كــرسے تــو ســلا ني همــة انے قــوة زيادة تھــاسے،

• 	 competitive advantage ــر ــرا businesses اوپ ــے انے بي ھل
ُ
ــار ك ــبب ويپ ــاوانا س ــع تھ ــام )resources (assets, capital جم تم

ملــے .

• Production ني قيمة ما كمتي تھاسے جھ نا سبب سي  profit margin  زيادة تھاسے.	

• ايــك بيجــا نا support نا ســبب سي مؤمنــن نــو ويپــار مــا ســكة ھسے انے شــاه ســوداگري ھسے جھ  نا ســبب سي - شريعــة 	

نا امــور ني پابنــدي، انے مجالــس مــا حضــور سهــل تھــاسے انے مؤمنــن نــو انفــرادي انے اجمتاعي طــور پــر رفــع 

ــكسے. ــي س ــتوى تھ المس

الحذر الحذر - شركة كروا پهلے تمام امور برابر تپاسے- اهما كوئي شاكلة سي غفلة يا اهمال نھ كرے مثلا:

• برابر معلومات نھ حاصل كيدي هوئي، 	

• غير مؤمن ساتھے تحقيق انے رزا بغير ويپار كرے،	

• شرعي انے قانوني تقاضھ موافق برابر وثائق )documentation( نھ بناوے، 	

تــو فوائــد نا بــدل گهنــو نقصــان اٹھــاوو پــڑي ســكے چھے، ويپــار مــا خســارة، reputation مــا فــرق انے  market devaluation تھئي 

ولجھــي  ســكے چھے -  مگــر سگلا كــرتا زيادة اهم يھ كھ اهنــا ديــن 
ُ
ســكے چھے ، ديــون زيادة تھئي ســكے چھے ، قانــوني  mattersمــا اُ

انُُ  َ �سْرَ
�لْخُ
وََُـه ا رََِـخ�الْاةََ - ذٰٰكََــل� �


َ الُدُّنْْــی�ا وََ ا انُُ  خََ�سِرَ َ �سْرَ

�لْخُ
وََُـه ا رََِـخ�الْاةََ - ذٰٰكََــل� �


َ الُدُّنْْــی�ا وََ ا مــا نقصــان تھئي ســكے چھے حتى كھ ربى ني بلاء مــا پھسي ســكے چھے - خََ�سِرَ

. ُ �یْنُ مُُبِِ
ْ
لْ .ا ُ �یْنُ مُُبِِ
ْ
لْ ا
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فوائد الشركة مع المؤمنين في التجارة

• شريعة موافق ويپار - عقيدة انے اهداف التجارة ما ملائمة چھے.	

• حرام سي حفاظة، خاصة وياج سي بچي سكسے	

• مؤمنين ني بهبودگي انے community ني collective growth )اجتماعي رفع المستوى(،	

• سگلا ما محبة انے مساواة عام تھاسے،	

• مؤمنين ايك بيجا نا ساتھـ تھئي غير لوگو سي غني انے self-sufficient تھئي سكسے،	

• ولي الله ني رزا انے رضاء نا سبب بركات اضعافا مضاعفة تھاسے.	

قوانين عقد الشركة ومكوّّناته من كتب الفقه

• ااــتخط المــالااــتخط المــال19- شريكــن پــوتانا مــال نے ايــك ســاتھے مــاوي لے حــى كھ ايــك ج مــال تھــي جــائي پچھــي بيــوے 	
مــي نے يھ مــال سي تجــارة كــرے،

• الرحــب على ــما افتقــا والوضيعــة على المــالالرحــب على ــما افتقــا والوضيعــة على المــال 20 - ربح شريكــن جھ مثــل اتفــاق كــري نے فيصلــة  كــرے تھ 	
ــرسے، ــاؤو پ ــان اٹھ ــق نقص ــد مطاب ــال نا فيص ــا م ــك نے اهن ــر شري ــو ه ــو ت ــن تھي ــارة  يا دي ــو خس ــر ج ــز چھے ، مگ جائ

• پوو وياج چھے،	
ْ
رحب مقطوع هو الربا المحضرحب مقطوع هو الربا المحض investment -  21 نا بدل fixed profit طلب كروو يا ا

• وكرــهوا وكرــهوا ع مع م...وللمــمؤن شركــة ــمن يخالــفه فرــى ــمن البيعــ وارــلى ما لا ــيراه، ولا يستــحله ...وللمــمؤن شركــة ــمن يخالــفه فرــى ــمن البيعــ وارــلى ما لا ــيراه، ولا يستــحله 	
نلأ ــلذك لــخدي اــلحرام والرــبا في ــمالهنلأ ــلذك لــخدي اــلحرام والرــبا في ــماله 22 - اوليــاء الله ع م يھ وه لوگــو ســاتھے شركة كــروو نھ پســند فرمايــو 
ي راكھتــا ھــوئي، ســبب كھ اهنــا ســاتھے ويپــار كــروا نا ســبب مؤمــن نا مــال مــا حــرام انے 

أ
چھے جھ  اپنــا مذهــب نا خــاف ر�

ربا داخــل تھــي ســكے چھے، 

سلام - ذكر الشركة 19   كتاب دعائم الإإ

سلام - ذكر الشركة 20   كتاب دعائم الإإ

سلام - ذكر الشركة 21   كتاب دعائم الإإ

22   كتاب مختصرالاثار - ذكر الشركة

23   سيدنا القاضي النعمان رض - كتاب الاقتصار/2 - ذكر الشركة

24   سيدنا القاضي النعمان رض - كتاب الاقتصار/2 - ذكر الشركة
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• ويضمــن ــما اــصاب المــال ذإا تعدــىويضمــن ــما اــصاب المــال ذإا تعدــى 23 -كــوئي شريــك ني تعــدي يا اهــال نا ســبب اگــر نقصــان تھــائي تــو يھ 	
اهنــا ضامــن رھسے،

• وإذا ــمات أحهدمــا افنستخــ اشرلكــة واهيمــا أحبــ فســخ اشرلكــة فسهخــاوإذا ــمات أحهدمــا افنستخــ اشرلكــة واهيمــا أحبــ فســخ اشرلكــة فسهخــا 24 - كــوئي شريــك 	
ــر  ــائي، اگ ــي ج ــخ تھ ــو شركة فس ــائے ت ــذري ج ــك گ ــوئي شري ــكے چھے، ك ــري س ــخ ك ــه شركة نے فس ــو ي ــاهے ت ــو چ ج

ــكے چھے. ــري س ــركة ك ــد ال ــد عق ــو جدي ــاھے ت ورثاء انے شركاء چ

 legal documentation وي چھے، تمــام مؤمنين جھ مثــل
ْ
مزيــد احكام انے قــوانين بالتفصيــل partnership deed مــا موكوامــا اْ

يــو 
ْ
واسطے اعتنــاء كــرے چھے انے كــرؤو ج جــوئيے يــه ج مثــل جــه partnership deed ادارة التجــارة الرابحــة نا تحــت تيــار كــروا مــا اْ

چھے اهنــا واسطے اعتنــاء كــري ولي الله ني رزا انے رضــاء حاصــل كــرے.

كيفية عقد الشركة - انواع المشاركات

مشــاركة صحيحــةمشــاركة صحيحــة - جيــوارے بيــوے شريــك %50 سي شريــك تھيــا هــوئي، انے ربح انے نقصــان مــا بھــي يھ ج مثــل 
برابــر نا حصّّــھ دار هــوئي.

مشــاركةمشــاركة - جيــوارے شريــكين الــگ الــگ % سي شريــك تھيــا ھــوئي، ربح شريــكين جھ مثــل اتفــاق كــري نے فيصلــھ 
ٹھــاؤو پــڑسے،

ُ
كــرے تھ جائــز چھے، مگــر جــو خســارة يا ديــن تھيــو تــو هــر شريــك نے اهنــا مــال نا فيصــد مطابــق نقصــان اُ

پے تجــارة كــروانے )sleeping partner( ،بيــوے نا درميــان  ربح profit اتفــاق 
ْ
مضارــبةمضارــبة - كــوئي ايــك شريــك بيجــا نے مــال اْ

موافــق تقــسيم تھــاسے انے خســارة صاحــب المال پــر چھے الا كھ working partner - مضــارب يــه تعــدي كيــدي هــوئي.

Types of PartnershipTypes of Partnership

On the basis of Liability of partnersOn the basis of Liability of partners
General partnership
Limited partnership

Limited liability partnership

On the basis of DurationOn the basis of Duration
Partners at will

Partnership for fixed term
Particular partnership
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عالمي طور پر broadly - تين/3 قسم ني partnerships تھائي چھے:

•	 General partnership - - مشاركة صحيحةمشاركة صحيحة

•	 Limited partnership
•	 Limited liability partnership

 تين/3 اقســام ني گھني details چھے - عقــد الشركة كــروا پھلــے اهنے برابــر تپــاسي نے جھ تمــارا ويپــار واسطے زيادة مــا زيادة 
ْ
اْ

ــروو. ــل ك ــل عم ــوئي يھ مث ــد ه ــده من فائ

قوانين عقد الشركة ومكوّّناته - من حيث القانون

ــانے  ــوانين پرم ــدا ق ــدا ج ــع نا ج ــرق مواض هم چھے، متف
أ
ــو � ــروو يھ گھن ــر   legalize ك ــد الشركة نے government level   پ عق

وے  چھے :
ْ
 سگلــي تفاصيــل شــامل كــروا مــا اْ

ْ
وے چھے ، عمومــا اهما اْ

ْ
partnership deeds   بنــاوا مــا اْ

• 	details  شركاء نا اسماء انے

• 	capital contribution  يھ سگلا نو

• Profit and loss  نا تقسيم ني تفاصيل	

• Decision making process ني تعيين 	

• 	terms اختلافات ما صلح نا

• 	terms  نا  dissolution شركة نا

تھ بعد اهنے register  كراؤو.

الخاتمة 

يــو چھے اهما بھــي يھ مثــل ني تمــام تفاصيــل موجــود چھے ، 
ْ
 ادارة  التجــارة الرابحــة نا تحــت جھ partnership deed تيــار كــروا مــا  اْ

يا  چھے. جھ مثــل مــولانا علي ع م 
ْ
مــع ذلــك اهما ھــر step and level of partnership متعلــق فــقهي احكام بالتفصيــل موكــوا مــا اْ



المذاكرات العلمية حول42

 partnership deed سي فائدة لئي -
ْ
يھ فرمايــو " الفقــه مث المتجــر"" الفقــه مث المتجــر"- تارے لازم چھے كھ عقــد الشركة نا قبــل اْ

حرام انے حلال سمجھي، فقه نا علم سي استمداد كرے

انے ولي الله ط ع سي استئذان كرے 					   

 تھ بعد ۚ ۚ ويپار كرے.

 دس/ 10 فصول sections پر مشتمل چھے  اهما 
ً
 partnership deed  جملةً

ْ
اْ

• شركاء ني معلومات	

• بيع انے شركة ني نوع، legal status، انے بيسري تفاسير	

• ربح انے نقصان ما حصة، انے اهنا تقسيم متعلق فقهي احكام	

• شركة ني شروط انے شركاء نا حقوق ني تفاصيل	

• شركة ما اختلافات انے شركة تمام تھاواني تفاسير انے ما يتعلق احكام	

ــب  ــل طل ــو فض ــالى ن ــدا تع ــاوي نے خ ــاط بچھ ــو بس ــق پوتان ــان مطاب ــاء انے فرم ــن ولي الله ني رزا، رض ــوارے مؤم ــل جي  مث
ْ
اْ

كــرسے، انے يھ مــال نے پــوتانا انے اهنــا اهــل اولاد، انے تمــام مؤمــنين نا رفــع المســتوى بلكــھ تمــام عبــاد انے بلاد نا نفــع 

مثــل حقــوق الله 
ْ
 دعــوة انے اهنــا دھني ني خدمــة واسطے اســتعمال كــرسے، تــو بِلِاشــك اهنــا اْ

ً
واسطے اســتعمال كــرسے، خاصــةً

انے حقــوق النــاس اداء كــرتا هــوا خــدا تعــالى نا فضــل سي التماس كــروانا سبــب خــدا تعــالى اهنــا روزي نا ابــواب منفتحــة كــرسے 

-

انے اهنــا واسطے "مِِلــث رِِــجأ الــغازي، ورِِــجأ الحاجِِّ، ورِِــجأ المعتمرِِــ" "مِِلــث رِِــجأ الــغازي، ورِِــجأ الحاجِِّ، ورِِــجأ المعتمرِِــ" كــرسے انے يھ روزي طلــب كــرؤو - 

طاةٌٌــع من ــطاتِِعا الِلهِ طاةٌٌــع من ــطاتِِعا الِلهِ  تھئي جــاسے.

عند الاخير ايم دعاء كرئيے كھ جھ مثل مولانا علي ع م فرماوے چھے: "سوقُُ المسلميَنَ كمسجدِِمه""سوقُُ المسلميَنَ كمسجدِِمه" 

ــا سي  ــد تھئي كھب ــف بن ــا ص ــجد م ج جيم مس
ْ
ــو اْ ــل چھے،  ت ــجد ني مث ــوق)market( يھ سگلا ني مس ــو س ــلمين ن ــوى - مس فح
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پي 
ْ
كھبــا جــوري نے ايــك بيجــا نے عبــادة مــا ياري دئي رهيــا چھے يھۚۚ مثــل ســوق مــا ايــك بيجــا ســاتھے ملي نے ويپــار مــا ياري اْ

پني عمــر شريــف نے هماري ديني انے دنيــوي تجــارة مــا هدايــة نــو 
ْ
مــولانا المنعــام طــع نا دل نے خــوش كــرئيے - خــدا تعــالى تــع اْ

مين.
ْ
ــو - اْ ــگ دراز انے دراز كرج ــة نا دن ل ــتھ ديكھاوا واسطے قيام رس

جھ مثل سيدنا طاهر سيف الدين رض فرماوے چھے:

واريمه طرق المرادش في      *     امور مرافق ومعائش وتماجرواريمه طرق المرادش في      *     امور مرافق ومعائش وتماجر
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اهداف المذاكرة

 مذاكرة نا اخير ما مؤمنين مشتركين ما يلي پانچ/5 اهداف حاصل كرسے:
ْ
اْ

• همية ني تعريف،	
أ
تدبير كروا نا منافع انے �

• تجارة رابحة واسطے تدبير كرواني شاكلة ني توضيح،	

• زمان نا احوال مطابق مؤمنين ويپار نے ودهاوے اهنا واسطے سعي كروا ني تفهيم،	

• گے ودهوا واسطے "تدبير" ني توجيھ، 	
ْ
مولانا المنعام ط ع نا ارشادات مطابق تطبيق عملي انے ويپار ما ا

• تجارة نا تدبير-    business plan  ني كيفية - انے اهنا فوائد ني تفصيل.	

ماهية الخطة التجارية

پ 
ْ
كثر امــور واسطے اْ

أ
هم چھے. ديــن انســس دنيــا نا�

أ
تجــارة مــا كاميــابي حاصــل تھــائي تھ واسطے تــدبير كــروو ضروري انے گهنــو �

 كـــئي جگــھ تفــريح پــر جــاوو هــوئي تــو اهنــو planning گهنــا وقت قبــل سي{ شروع كــري دئيے 
ً

سگلا تــدبير كــرو چھــو - مــثلاً

چھے، يھ{ مثــل زندگــي نا هــر امــر مــا اپنے تــديبر كــروو جــوئيے.

رسول الله صلع   فرماوے چھے -

"ادَْْلتَّبِِيُرُ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ""ادَْْلتَّبِِيُرُ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ"،،

فحوى -تدبير كروو زندگي نو اردهو حصّّھ چھے، زندگي نا امور تدبير كروا سي سهل تھئي جائي چھے.

المذاكرة الخامسة/5 

Business PlanBusiness Plan
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رسول الله صلع   فرماوے چھے -

فْقُُْ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ، وََمََا عََالََ امْْرُُؤٌٌ فِيِ اقْتِِْصََادٍٍ" 2525 ِ
فْقُُْ نِصِْْفُُ العََيْشِِْ، وََمََا عََالََ امْْرُُؤٌٌ فِيِ اقْتِِْصََادٍٍ" "ال�رِّ ِ
"ال�رِّ

 حديث  شريف ني معاني جليلة بيان كرتا هوا الشيخ الفاضل سيدي ابراهيم جي السيفي قس فرماوے چھے -
ْ
اْ

لُُُـه� والوِِّتري في المشي، ومنــه رِِقٌٌْـف� في العيشــ، أي قــفنأ ــماله على لٍٍــهم  لُُُـه� والوِِّتري في المشي، ومنــه رِِقٌٌْـف� في العيشــ، أي قــفنأ ــماله على لٍٍــهم "الرفــقُُ بالكــسِرِ التم "الرفــقُُ بالكــسِرِ التم
لْْ في فنإاهِِِـق� ولمــ يستــعجِِلْْ ــفنإادََهُُ. ولََعا: افتقرََــ واحــتاجََ، واقدََــصت:  ـَج� لْْ في فنإاهِِِـق� ولمــ يستــعجِِلْْ ــفنإادََهُُ. ولََعا: افتقرََــ واحــتاجََ، واقدََــصت: وعلى يٍرٍبدــت، ولمــ يع ـَج� وعلى يٍرٍبدــت، ولمــ يع
رِِْـف�طْْ اًــضيأً. ــيعني أنََّ العيشََــ ــفصنانِِ: فٌٌــصن منهمــا كثرةُُ المالِِ،  رِِْـف�طْْ اًــضيأً. ــيعني أنََّ العيشََــ ــفصنانِِ: فٌٌــصن منهمــا كثرةُُ المالِِ، الََدــتع في ــمأرهِِ ولمــ يُ الََدــتع في ــمأرهِِ ولمــ يُ
وفٌٌــصن آرُُــخ فنإاهُُــق� بايِرِبدتـل، ــيعني ذإا رأى أنََّ العيشََــ لا طييــبُُ له إلا ــفنإباقٍٍ، قََــفنأ حينئذٍٍــ، وفٌٌــصن آرُُــخ فنإاهُُــق� بايِرِبدتـل، ــيعني ذإا رأى أنََّ العيشََــ لا طييــبُُ له إلا ــفنإباقٍٍ، قََــفنأ حينئذٍٍــ، 
قِْْـف�، وــهذا ــهو هُُُـق� بعدََــ ــهذا فــهو سرإافٌٌ منــه لمــ يُنُْ هُُُـش� وــما يُنُفِِ هُُ َمَّــت له عي قِْْـف�، وــهذا ــهو وذإا رأى ـَن�أ هُُُـق� بعدََــ ــهذا فــهو سرإافٌٌ منــه لمــ يُنُْ هُُُـش� وــما يُنُفِِ هُُ َمَّــت له عي  وذإا رأى ـَن�أ

التيُرُبد الذي نَعَاهُُ".التيُرُبد الذي نَعَاهُُ". 26

پ رفــق ني مــعنى بيــان كــرتا هــوا فرمــاوے چھے كھ زندگــي مــا رفــق راكھــوا سي مــراد - تــدبير كــروا ني چھے، مــال نے انفــاق 
ْ
اْ

كــروا مــا جلــدي نھ كــرے بلكــھ تــدبير كــري نے انفــاق كرےبلكــھ تــدبير كــري نے انفــاق كــرے، زندگــي نا بے/ 2 حصّّــھ 

چھے -

ايك حصّّھ سوں كھ مال گهنو هوئي ،

انے بيجو حصّّھ يھ مال نے تدبير كري نے انفاق كروو،

جھ وقــت ايم ديــكھے كھ مــال انفــاق كــروا سي{ زندگــي بهتر تھــاسے تــو انفــاق كــرے انے اهنــوكام تھئي جــائي اهنــا پچھــي جــو 

مثــل كــئي طــرح تــدبير كــروي جــوئيے يھ واضح تھــائي چهے.جيم مــال نے اســتعمال 
ْ
هجــي انفــاق كــرے - تــو يھ اسراف چھے، اْ

انے انفــاق كــروا واسطے تــدبير كــروو ضروري چھے تاكھ اسرافي سي بچــي سكائي يھ{ مثــل ويپــار نا هــر امــر مــا تــدبير كــري نے 

عمــل كــرسے تــو  اهما بــركة انے فائــدة{ حاصــل تھــاسے.

امام جعفر الصادق ع م فرماوے چھے -

25 كتاب النجاح في معرفة احكام النكاح، ص 805
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  2727 " ُ رَََذَّ حََرََمََهُُ اللَّهُ� ، وََمََنْْ بَ ُ " "مََنْْ اقْْتََصََدََ فِيي مََعِِيشََتِِهِِ رََزََقََهُُ اللَّهُ� ُ رَََذَّ حََرََمََهُُ اللَّهُ� ، وََمََنْْ بَ ُ "مََنْْ اقْْتََصََدََ فِيي مََعِِيشََتِِهِِ رََزََقََهُُ اللَّهُ�

 قول مبارك ني معاني جليلة بيان كرتا هوا الشيخ الفاضل سيدي ابراهيم جي السيفي قس فرماوے چھے - 
ْ
اْ

"ــيعني ان ــمن ــبدر في امــره زاد رزقــه يربدتـله ولان الله زعولــج ــيرضى عنــه فيــبارك في رزقــه "ــيعني ان ــمن ــبدر في امــره زاد رزقــه يربدتـله ولان الله زعولــج ــيرضى عنــه فيــبارك في رزقــه 
وــمن افسر مــل زــيل محروــما فملســا ــفلناد ــماله ولان الله طخــس عليــه فامســك رزقــهوــمن افسر مــل زــيل محروــما فملســا ــفلناد ــماله ولان الله طخــس عليــه فامســك رزقــه.28 

 فحــوى - جھ شخــص اهنــا هــر امــر مــا تــدبير كــرسے تــو تــدبير كــروا نا سبــب اهنــو رزق زيادة تھــاسے، كيم كھ خــدا تعــالى اهنــا 

سي خــوش تھــاسے انے اهنــا رزق مــا بــركة عطــاء كــرسے انے جھ شخــص اسراف كــرسے تــو اهنــو مــال ختم تھئي جــاسے انے 

خداتعــالى نا غصّّــھ نا سبــب رزق مــا بــركة حاصــل نهيں تھــائي.

جھ مثــل مــال نے اســتعمال انے انفــاق كــروا واسطے تــدبير كــروو ضروري چھے تاكھ اسرافي سي بچــي سكائي يھ{ مثــل ويپــار نا 

هــر امــر مــا تــدبير كــري نےعمــل كــريئے تــو اهما بــركة انے فائــدة{ حاصــل تھــاسے.

 well پ سگلا الــگ الــگ طريــق سي تــدبير كــرو چھــو انے تخطيــط تيــار كــرو چھــو تاكھ ايــك
ْ
تجــارة رابحــة تھــائي اهنــا واسطے اْ

ــكو. ــري س ــار ك ــق سي ويپ planned طري

Business plan is a road mapBusiness plan is a road map for achieving the vision and goals of the business. The process begins by 
focusing on key elements – 
•	 firstly, to establish business vision and goals. Thereafter, on the basis of the appropriate research, 

determine challenges and opportunities in business. 
•	 Next step is to identify target market and competitors. 
•	 Finally, plan all the operational and financial requirements to achieve the vision. 
The real value of creating a business plan is not in having the finished product in hand; rather the value 
lies in the process of researching and thinking about your business in a systematic way. 
The act of planning helps you to think things through thoroughly, study and research if you are not sure 
of the facts, and look at your ideas critically. It takes time now, but avoids costly, perhaps disastrous, 
mistakes later.

27  كتاب النجاح في معرفة احكام النكاح، ص 805

28  كتاب النجاح في معرفة احكام النكاح، ص 807



المذاكرات  العلمية حول47

صل هذا الموضوع من بيان مولانا المنعام ط ع
أ
�

الداعي الاجل الحي المقدس سيدنا محمد برهان الدين رض فرماوے چھے -

"مؤمنين اسرياء پر واجب چھے كھ پوتانا ويپار واسطے تمهيدات بليغة زمان نا تقاضھ پرمانے كرے".

هم چھے.
أ
ويپار كروا واسطے انے يھ ويپار نے ودهاوا واسطے تمهيدات بليغة Comprehensive planningگهني �

الداعي الاجل سيدنا مفضل سيف الدين ط ع فرماوے چھے -

الداعي الاجل سيدنا مفضل سيف الدين ط ع فرماوے چھے -

ــو  ــرو، كام گهن ــدبير ك ــا ت ــي م ــرو زندگ ــدبير ك ــا ت ــي م ــاري زندگ ــا - تم ــش م ــاري عي ــو، انے تم ــاؤ، وچگالے چل ــاد نے لازم تھ "تميں اقتص
ــائي، ــان تھئي ج ــو نقص ــائي انے گهن ــدل كمتي تھئي ج ــو زيادة نا ب ــرو ت ــام نھ ك ــو انتظ ــر اهن ــر براب ــرو مگ ــو ك مهوٹ

مؤمــنين ني جماعــة! باواجي صاحــب مــولى برهــان الديــن مــولى فرمــاوے چھے - ويپــار مــا ايــك طــرح ني كـــنھ چھے، 

ُـردباري سي ويپــار كــرے، زمــان نا حــالات نے برابــر زمــان نا حــالات نے برابــر studystudy كــري  كــري 
ب�
ايــك هنر هــوئي چھے، انے ايــك system هــوئي چھے، برابــر 

ُـردباري سي عمــل كــرے،  29
ب�
نے همــة سي انے 

جے جھ بيجــا لوگــو تجــارة نا تــدبير   business planning پــر بحــوث كــرے چھے اهنے گهنــا سهلائي سي سمــجهاوے 
ْ
 بيــان مبــارك اْ

ْ
اْ

چهے انے گهني اعلى تصــوّّر نے مؤمــنين نا دلــو مــا نقــش كــرے چھے.

29   المجلس الثاني1445 هـ
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مكوّّنات الخطة التجارية:

A standard business plan includes the following sections:

Business summary:Business summary: it is generally a one- or two-page overview which is prepared after completing the 
business plan. It’s also known as an executive summary. A business summary highlights the most 
important aspects of a business, such as its products and services, mission, and competitive advantage.
•	 Business: it details the business contents, description and operation including structure, location /

premises, staff and products /services.
•	 Market: it includes the marketing analysis, targets and strategies for achieving those targets.

Market research - Why?Market research - Why?
No matter how good your product and your service, the venture cannot succeed without effective 
marketing. And this begins with careful, systematic research. It is very dangerous to assume that you 
already know about your intended market. You need to do market research to make sure you’re on 
track. Use the business planning process as your opportunity to uncover data and to question your 
marketing efforts.
Market research enables entrepreneurs to find out information, such as:Market research enables entrepreneurs to find out information, such as:

Business plan

Timeline

Executive
Summary

Mission Statement

Company
Background

SWOT analysis

Product Description

Marketing Plan

Competitive
Analysis

Financial Planning

Operations
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•	 what customers want.
•	 what needs aren’t currently being met.
•	 how much competition there will be.
•	 what target market the business should aim at.
•	 how much the business should charge for its product or service.

Market research - How?Market research - How?
There are two kinds of market research: primary and secondary.
•	 Secondary research means using published information such as industry profiles, trade journals, 

newspapers, magazines, census data, and demographic profiles. This type of information is available 
in public libraries, industry associations, chambers of commerce, from vendors who sell to your 
industry, and from government agencies.

•	 Primary research means gathering your own data. For example, you could do your own traffic count 
at a proposed location, use the yellow pages to identify competitors, and do surveys or focus-group 
interviews to learn about consumer preferences.

In your marketing plan, be as specific as possible; give statistics, numbers, and sources. The marketing 
plan will be the basis, later on, of the all-important sales projection.
•	 What differentiates primary and secondary research is the source of the datathe source of the data: in secondary research, 

surveys and tests that have already been conducted are evaluated and then processed according to 
criteria defined by those conducting the research (not by the company itself).

•	 Lean market researchLean market research is not about the nature of the source information, but the way that the entire  the way that the entire 
research process is carried out. research process is carried out. 

•	 In fact, lean refers to a methodology, widely used in contemporary marketing, that consists of 
implementing a cycle of incremental improvementsa cycle of incremental improvements: starting with data, the research continues with 
feedback on the product, which serves as fuel for iteration and validation. Put another way: lean 
market research studies the outcomes of early test “explorations”, learns from the results, and evolves 
from them without waiting for the conclusion of the process to express an evaluation.

Market research techniques: prioritize interviews and surveysMarket research techniques: prioritize interviews and surveys
There are a number of techniques for how to do a market researchhow to do a market research. Each focuses on a particular aspect aspect 
of the industry or potential customerof the industry or potential customer, and uses specific tools:
•	 Interviews
•	 Surveys
•	 Focus groups
•	 Product/service usage research

30  https://www.doxee.com/blog/digital-marketing/how-to-conduct-a-market-research-in-7-steps/
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•	 Observation-based research
•	 Buyer personas research
•	 Market segmentation research
•	 Price research
•	 Competitive analysis research
•	 Customer satisfaction and loyalty research
•	 Brand awareness research
•	 Campaign analysis 30

Future: it includes the vision statement, business goals and key business milestones.Future: it includes the vision statement, business goals and key business milestones.

Vision:Vision:

your future vision of your business

Objectives:Objectives:

Your goals in the year 2025:Your goals in the year 2025:

A future growth plan is simply a blueprint for how companies plan to hit their targets over a certain 
period of time. Most growth plans cover a relatively short time — usually one or two years — but some 
businesses create plans that extend well beyond that.
Future growth plans help companies lock down their objectives and focus on ways to meet those 
objectives. This gives investors a clearer vision of their future.
Here are five ways that companies can create a successful future growth plan:

1. Establish your differentiator1. Establish your differentiator
Your value proposition will go a long way towards determining the success of your business. Do you 
offer better prices than your competitors? Are you a knowledge leader in a particular space? Perhaps your 
service, or the customer experience you offer, is what sets you apart. Whatever your value proposition 
is, make sure that it’s crystal-clear to your audience.

2. Identify your ideal customer2. Identify your ideal customer
Once you know what your value proposition is, you’ll know who might benefit the most from it; that’s 
your ideal customer.
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- Once this target audience is identified, you can figure out the best ways to reach them. Spend time 
discovering:
•	 which channels do they use the most
•	 how they like to engage
•	 what messaging do they respond to
•	 how do your competitors target this audience

3. Analyse your revenue streams3. Analyse your revenue streams
•	 The biggest reason businesses fail is that they’re simply not generating enough revenue. It’s critical 

that businesses evaluate their revenue streams and try to optimise them. 
•	 Which pipelines are working; which aren’t? Why are some revenue streams not producing as 

expected; why are others booming? Are there any new revenue streams that can be added?
This shouldn’t be a one-off evaluation; it needs to be a regular occurrence. New technologies and 
changing customer behaviour can drastically affect the viability of existing revenue streams.
- So, it’s important to monitor them regularly and make the needed adjustments.

4. Learn from your competitors4. Learn from your competitors
•	 Unless they’re creating a category, no one begins at the top. You’ve most likely started a business 

because you’ve identified a gap in the market or a problem that needs to be solved, so you know how 
you’ll fit into the marketplace.

•	 The next step is to look around the market and see who’s succeeding. 
•	 Try to figure out where they’re falling short, what they’re doing well, and what you can do better. 

We’re in an age of sky-high expectations for customer service, digital experiences and personalised 
communications, so the bar for keeping up with the competition has never been higher.

5. Maximise talent5. Maximise talent
•	 Ideally, your future growth plan should help you maximise your value proposition, and to do that, 

you need to maximise your talent.
•	 Once you know your differentiator and your target audience, you can put together a workforce with 

skills that are aligned with your goals. Finding highly motivated, inspired employees is a great place 
to start – skilling them up to be agile and work across functions is even better.

Where will your future growth plan take you?Where will your future growth plan take you?
Creating a future growth plan helps businesses become what they want to be, whether that’s one, two, 
five or ten years down the line. It helps establish a shared vision and a set of common goals, making it 
easier to align teams and pitch to investors. 
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Finances:Finances: it includes the revenue generation and expenses foreseen by developing projected P and L and 
balance sheet for at least three years.

Key Points:Key Points:
•	 Replace [Amount]Replace [Amount]: Replace all placeholders ([Amount]) with the projected figures for each year.
•	 Calculations:

1.	 Total Current AssetsTotal Current Assets = Sum of all current assets (Cash, Petty Cash, Inventory, Bank).
2.	 Total Fixed AssetsTotal Fixed Assets = Sum of all fixed assets (Premises, Property and Land, Machinery, Furniture, 

Vehicles, Equipment/Tools, Computers, Others).
3.	 Total AssetsTotal Assets = Total Current Assets + Total Fixed Assets.
4.	 Total Current LiabilitiesTotal Current Liabilities = Sum of all short-term liabilities (Qardan Hasana, Bills Payable, 

Creditors, Others).
5.	 Net AssetsNet Assets = Total Assets - Total Current Liabilities.
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CategoryCategory 20252025 20262026 20272027 20282028
Current AssetsCurrent Assets

Cash [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Petty Cash [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Inventory [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Bank [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Total Current AssetsTotal Current Assets [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount]

Fixed AssetsFixed Assets
Premises [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Property and Land [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Machinery [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Furniture [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Vehicles [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Equipment/Tools [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Computers [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Others [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Total Fixed AssetsTotal Fixed Assets [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount]
Total AssetsTotal Assets [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount]

Current/Short-Term LiabilitiesCurrent/Short-Term Liabilities
Qardan Hasana [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Bills Payable [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Creditors [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Others [Amount] [Amount] [Amount] [Amount]
Total Current LiabilitiesTotal Current Liabilities [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount]
Net AssetsNet Assets [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount] [Total Amount]

Balance Sheet Forecast Balance Sheet Forecast 



المذاكرات العلمية حول54

SWOT AnalysisSWOT Analysis
•	 SWOT analysis is a framework for identifying and analysing an organization’s strengths, weaknesses, 

opportunities and threats. These words make up the SWOT acronym.
•	 The primary goal of SWOT analysis is to increase awareness of the factors that go into making a 

business decision or establishing a business strategy. 
•	 To do this, SWOT analyses the internal and external environment and the factors that can impact 

the viability of a decision.

When and why should you do a SWOT analysis?When and why should you do a SWOT analysis?
•	 SWOT analysis is often used either at the start of, or as part of, a strategic planning process. 
•	 The framework is considered a powerful support for decision-making because it enables an 

organization to uncover opportunities for success that were previously unarticulated.
•	 It also highlights threats before they become overly burdensome.
•	 SWOT analysis can identify a market niche in which a business has a competitive advantage. 
•	 It can also help individuals plot a career path that maximizes their strengths and alert them to threats 

that could thwart success.
Advertising and sales: In a business plan, “advertising and sales” refers to the section outlining how a 
company intends to promote its products or services to reach potential customers, generate leads, and 
ultimately drive sales through various marketing channels and sales strategies, including advertising 
campaigns, content marketing, social media engagement, and direct outreach to convert interest into 
actual purchases; essentially detailing the company’s marketing and sales plan to achieve its revenue 
goals.
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Key elements of the advertising and sales section in a business plan:
•	 Target Market:Target Market: Clearly identifying the specific customer demographics and needs that the company 

wants to reach with its advertising and sales efforts. 
•	 Marketing Goals:Marketing Goals: Defining measurable objectives like increasing brand awareness, generating website 

traffic, lead generation, or boosting sales conversion rates. 
•	 Marketing Channels:Marketing Channels: Listing the various platforms and methods to be used for advertising, such 

as online advertising (Google Ads, social media), content marketing (blog posts, videos), email 
marketing, public relations, or traditional media (print, radio, TV). 

•	 Advertising Strategy:Advertising Strategy: Describing the overall approach to messaging, branding, and creative content 
used in advertising campaigns to resonate with the target audience. 

•	 Sales Strategy:Sales Strategy: Detailing the sales process, including lead qualification, sales funnel stages, customer 
relationship management (CRM) tools, and sales team structure. 

•	 Sales Tactics:Sales Tactics: Outlining specific methods to engage potential customers like cold calling, email 
outreach, product demonstrations, and personalized sales pitches. 

•	 Budget Allocation:Budget Allocation: Specifying the financial resources dedicated to different aspects of advertising and 
sales, including marketing campaign costs, advertising placements, and sales team compensation. 

•	 Metrics and Measurement:Metrics and Measurement: Identifying key performance indicators (KPIs) to track the success 
of marketing and sales activities, such as website visits, lead conversion rates, sales revenue, and 
customer acquisition cost.

Importance of a strong advertising and sales plan:
•	 Market Penetration:Market Penetration: Effectively reaching the target market and gaining market share. 
•	 Brand Awareness:Brand Awareness: Building brand recognition and positive customer perception. 
•	 Customer Acquisition:Customer Acquisition: Generating new leads and converting them into paying customers. 
•	 Sales Growth:Sales Growth: Driving consistent revenue and achieving business goals.
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فوائد الخطة التجارية

ٹھـ/8 فوائد ني ذكر كرئيے -
ْ
تدبير كري نے ويپار كروا نا گهنا فوائد چھے، اهما سي اْ

Advantages of a Good Business PlanAdvantages of a Good Business Plan
A good business plan provides several advantages for a business, such as:
•	 Clear direction: A well-prepared business plan outlines the company’s goals, objectives, and strategies, 

providing a clear direction for the organization. It helps guide decision-making and ensures that 
everyone in the company is working toward the same goals.

•	 Better decision-making: A good business plan includes an analysis of the market, competition, and 
internal strengths and weaknesses. This information helps business owners and managers make 
informed decisions about their products, services, and overall direction.

•	 Financial planning: A detailed financial section in a business plan helps the company understand 
its current financial position, project future revenue, and plan for expenses. This financial planning 
helps the business to allocate resources effectively and anticipate potential financial challenges.

•	 Attracting investors: A well-prepared business plan demonstrates the viability of the business and its 
potential for growth, making it more attractive to potential investors. It also helps business owners 
communicate their vision and plans, increasing the likelihood of securing funding.

•	 Managing risks: By identifying potential risks and challenges in the business plan, the company can 
proactively develop strategies to mitigate or manage these risks, increasing the likelihood of success.

•	 Measuring progress: A good business plan includes key performance indicators (KPIs) and milestones, 
which help the company track its progress and measure its success over time. This information can 
be used to make adjustments to the business strategy as needed.

•	 Improved communication: A well-documented business plan can help improve communication 
among team members by ensuring everyone is on the same page and understands their roles and 
responsibilities. This can lead to increased efficiency and productivity.

•	 Facilitating growth: A comprehensive business plan can help a company identify growth opportunities, 
plan for expansion, and navigate potential challenges. It can also serve as a roadmap for scaling the 
business in a sustainable and profitable manner.

In summary, a good business plan provides a strong foundation for a successful business by offering clear 
direction, facilitating better decision-making, attracting investors, managing risks, measuring progress, 
and promoting growth.
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الخاتمة

 مثــل business planning ني اهميــة سمــجھي نے - اپنــا ويپــار نا كاميــابي واسطے يھ مطابــق تــدبير كــروا سي تجــارة رابحة تھاسے، 
ْ
اْ

 قــول مبارك:
ْ
انے مــولانا المنعــام ط ع نا اْ

""ويپار نو نتيجھ يھ چھے - كھ تمارا سبب گهنا لوگو نے فائدة ملےويپار نو نتيجھ يھ چھے - كھ تمارا سبب گهنا لوگو نے فائدة ملے"" 36  

اهني بركة حاصل تھاسے.

خــدا تعــالى الــداعي الاجــل ســيدنا عــالي قــدر مفضــل ســيف الديــن ني عمــر شريــف نے قيامــة نا دن لــگ دراز انے دراز كرجــو 

مين!
ْ
- اْ

والحمد لله رب العالمين.

36 المجلس السابع -1433هـ






